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VORWORT

Diese Pressemappe beinhaltet eine Zusammenfassung aller bisher veréffentlichten Presseartikel rund um die No-
ble Metal Factory. Ob Fachliteraturherausgeber, wie die Finanzwelt, der Focus Money oder die regionalen Tages-
zeitungen, wie die Lausitzer Rundschau gefolgt vom Wochenkurier, haben bereits mit uns zusammen gearbeitet
und Uber uns berichtet. Entstanden ist eine Vielzahl an interessanten Artikeln zu den verschiedensten Themen,
die aber immer eins im Blick haben, unsere Liebe zu Edelmetallen.
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Geldmarkt

tandig wiederkehrende Finanzkri-

sen, wachsende Schuldenberge,

ungedecktes Papiergeld. Seit Jahr-

zehnten leben wir Uber unsere

Verhaltnisse. Die Staatsschulden
wachsen. Die &ffentlichen Kassen leeren
sich zusehends. Die Bewadltigung heuti-
ger Krisen geht zu Lasten der zukunfti-
gen Generation. Der Staatsbankrott rickt
unaufhaltsam naher. Politiker hangen
dem Irrglauben an, dass aus wertlosen
Zetteln und aus dem Nichts geschaffenes
Buchgeld kaufkraftiges Geld wird und so
die offentliche Finanzkrise abgewendet
werden kann. Die Hoffnung ist, dass die
Bevolkerung die Papierscheine mit voller
Freude aufnimmt und es zu keinen Verlus-
ten kommt. Wer kommt auf die Idee, aus
dem Nichts, weder durch Gold und Silber,

Ronny Wagner ist Geldcoach, Finanz-Blogger und
Buchautor. Der Certified EFFAS Financial Analyst (CEFA)
ist Griinder und Vorsitzender der , Schule des Geldes

e.\.". Erist Inhaber und Geschaftsfiihrer des Edelmetall-
handelshauses Noble Metal Factory (NMF OHG)

und Vorstandsvorsitzender der Deutschen Edelmetall-
gesellschaft (DEG e. V.)

sondern nur durch Vertrauen gedecktes
Geld zu erschaffen und zu glauben, dies
hatte keine zukunftigen Konsequenzen?

Den Dichter Johann Wolfgang von Goethe
assoziieren nur wenige Menschen mit dem
Thema , Geld"”. Warum eigentlich? Immer-
hin war er zu Lebzeiten zeitweise Finanz-
minister und rettete mit viel Sachverstand
in seinen Weimarer
Jahren den  Staat
seines  Dienstherren
vor dem drohenden
Bankrott.  Entgegen
der heute geltenden
Praxis kurzte er die
Staatsausgaben und senkte die Steuern. In
einem seiner bedeutendsten Werke spielen
Geld und Inflation eine wesentliche Haupt-
rolle.

Die Papiergeldszene in Goethes »Faust«
gehort zu den Schlisselszenen des Werkes
und hat an Aktualitat bis heute nichts ein-
gebuBt. Mephisto erkennt die Lage: ,Wo
fehlt's nicht irgendwo auf dieser Welt?
Dem dies, dem das, hier aber fehlt's am
Geld.” Der Kaiser stimmt mit der Aussage
Uberein und sieht den Ausweg: ,Es fehlt
an Geld. Nun gut, so schaff’ es denn.”
Mephisto wirft die Notenpresse an und
Uberflutet das Reich des Kaisers mit Pa-
piergeld. Bodenschdtze sollen den Wert
des Geldes garantieren. Offensichtlich neh-
men sich heutige politische Entscheidungs-
trager ein Beispiel an dieser Geschichte.
Wahrscheinlich ist ihnen die Handlung des
Werkes aus Schulzeiten noch sehr real.

Es ist nicht verwunderlich, dass die Men-
schen immer groBer werdende Zweifel am
Papiergeldsystem haben und sich fragen,
was die langfristigen Konsequenzen sein

Die

»Es fehlt an Geld.
Nun gut, so schaff’ es denn.«

Geld-

lllusion
Papiergeld —

gewogen und flr
unbestandig befunden

werden. Die Notenbanken sind durch die
ungezlgelte Gelddruckerei die Haupttrei-
ber einer ungebremsten Inflation in ihren
Wahrungsrdumen. Die logische Konse-
quenz: umsichtige Anleger vertrauen den
Wahrungen nicht mehr. Voltaire bemerkte,
dass Papiergeld friher oder spater immer
zu seinem inneren Wert, welcher Null ist,
zurtckkehrt. Dann muss der Goldpreis
zwangslaufig  in
dieser  schrump-
fenden  Papierre-
cheneinheit fraher
oder spdter gegen
unendlich steigen.
Die Kaufkraft einer
Unze Gold bleibt unabhédngig vom Wert-
verfall der Papierwédhrungen langfristig
konstant. Die dem Golde innewohnende
Qualitat, aufgrund dessen es so begeh-
renswert fur die Menschen ist, bliebt im-
mer bestehen. Es kann nicht pleite gehen
und stellt immer eine konstante Kaufkraft
dar. Es ist der stabilste Vermdgenswert der
Natur. Demgegenuber steht der Preis fur
Gold. Dieser verandert sich entsprechend
der Entwicklung der Kaufkraft der zugrun-
deliegenden Papiergeldwahrungen. Hier
stellt sich die Frage nach einem geeigneten
WertmalBstab. Wir bemessen heute alles
in Papiergeld, mit einem WertmaBstab,
der sich standig durch vermehrtes Geld-
drucken verandert. Damit ergibt sich eine
vollig falsche Vorstellung von Wert und
Preis. Diese Geldillusion zeichnet ein Zerr-
bild der Realitat. Eine Unze Gold bleibt eine
Unze Gold. Letztlich zeigt ein steigender
Goldpreis also an, dass unser Papiergeld
immer weniger Wert wird. Fur die glei-
che Menge an Gold mussen wir immer
mehr Papiergeldeinheiten zahlen. Goethe
scheint dieses Szenario wahrend seiner Le-
benszeit auch erlebt zu haben.

— Goethe »Faust« —
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Am Unternehmenssitz in Schwarzheide erméglichen Ronny Wagner und sein Team (Archivfoto) sowohl Privatleuten als auch Unternehmern einen

einfachen und unkomplizierten Zugang zum Edelmetallmarkt.

Foto: NMF

Vermogen mit Sicherheit

Anlage in Edelmetalle: Die Noble Metal Factory aus Schwarzheide bietet modernes und cleveres Investment

ohin nur mit dem

gesparten Geld?

Angesichts von

Nullzinsen, Inflation
und schwankenden Finanzmérkten
scheint kaum noch eine Investiti-
on Sicherheit zu versprechen. Die
Lage fiir Sparer ist also schwierig,
aber nicht aussichtslos.

,Gold geht immer. Es ist bestandig,
tragbar, teilbar, austauschbar und mit
einem innewohnenden Wert aus-
gestattet. Unser Motto: Warte nicht,
um Edelmetalle zu kaufen — kaufe
Edelmetalle, und dann warte!, sagt
Ronny Wagner, Grinder und Ge-
schaftsflihrer der Noble Metal Factory
(NMF) mit Sitz in Schwarzheide. Sein
Ziel: Mit Hilfe von Edelmetallen die Si-
cherheit der Ersparnisse zu erhdhen
und auf dieser Grundlage Vermdgen
aufzubauen, um am Ende finanziell
unabhangig zu werden.

,In den Képfen der meisten Menschen
existiert die Vorstellung, dass der
Erwerb von Edelmetallen nur etwas
fur wohlhabende Menschen ist. Dabei
ist Gold, Silber und Co. eine Anlage
fur jedermann. Unser Ansporn ist es,
allen Menschen den Zugang zu Edel-

metallen einfach und unkompliziert zu
erméglichen. Ob kleiner Geldbeutel
oder groBes Vermégen“, so Ronny
Wagner.

Aus dieser |dee heraus wurde das pri-
vate Edelmetallhandelshaus im Jahr
2013 gegriindet. Heute bietet die NMF
ihren Kunden Konzepte zur Sicherung
und Vermehrung von Vermégen mit
Edelmetallen an. Zur Auswahl stehen
die vier klassischen Edelmetalle Gold,
Silber, Platin und Palladium in phy-
sischer Form und in verschiedenen
Stiickelungen, schwerpunktméaBig

als Barren. Ob kleine Monatsbeitréage
oder Einmalzahlung, ob Abholung
oder Einlagerung der Edelmetal-

le — alle Belange rund um Einkauf,
Lagerung und spaterer Verkauf sind
auf die individuellen Bedurfnisse der
Kunden abgestimmt und basieren auf
einem transparenten und flexiblen
Vertragswerk.

Starke Partner

Die NMF erwirbt ihre Edelmetalle
grundsatzlich nur von namhaften,
zertifizierten Scheideanstalten. Die
gekauften Edelmetalle werden in
Hochsicherheitstresoranlagen bei

Logistikunternehmen mit erstklas-
sigem, internationalen Ruf und besten
Referenzen eingelagert und gehen
sofort in das Eigentum des Kunden
Uber. Zusétzlich sind die zum Kauf
der Edelmetalle verwendeten Kun-
dengelder sowie die Edelmetalle
selbst durch zwei in diesem Bereich
fuhrende, europaische Versiche-
rungsunternehmen abgesichert. Das
Edelmetalldepot der NMF ist vererb-
bar, Ubertragbar, wandelbar und bietet
somit Flexibilitat auf héchstem Niveau.
L,Wir sind ein junges, gut ausgebil-
detes Team, das professionelles
Auftreten mit Lockerheit kombiniert.
Wir arbeiten l6sungsorientiert und mit
SpaB an unseren Aufgaben und sind
bestrebt, immer optimale und schnelle
Wege in der Zusammenarbeit mit un-
seren Kunden und Vertriebspartnern

zu finden®, so Geschéftsfihrer Ronny
Wagner.

Finanzielle Bildung vermitteln

Aus dem Ansporn, finanzielle Bildung
zu vermitteln, hat der Unternehmer ne-
ben der Noble Metal Factory auch den
Verein ,Schule des Geldes e.V.“ sowie
den Vermdgensclub gegriindet und ist
Autor mehrer Sachbiicher zu diesem
Thema. ,Ob Girokonto, Aktiendepot,
Inflation, Konjunkturzyklen, Geldwerte,
Sachwerte oder Konsum — in kaum
einer Bildungseinrichtung wird der
Nachwuchs fiir das wahre Geld-Leben
fit gemacht. Deswegen wollen wir den
Menschen das nétige Rustzeug an die
Hand geben, damit sie mit ihren finan-
Ziellen Angelegenheiten klug umgehen
kénnen*, erklart Ronny Wagner.

FIRMENSTECKBRIEF

I NMF OHG

info@noble-metal-factory.de

Schipkauer StraBe 12 = 01987 Schwarzheide
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INSIDE WIRTSCHAFT
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“_J Ronny Wagner (Noble Metal Factory): "Gold bald in.anderen Sphéren - Gold-Verbot vorst...

\

inside-wirtschaft.de DEUTSCHLAND IM GOLDRAUSCH: 2019 UND 2020 SIND REKORDJAHRE

Ronny Wagner (Noble MetarFactory): “Gold bald in anderen
Spharen - Gold-Verbot vorstellbar”

112020

f - Auf Facebook teilen 8 - Auf Linkedin teilen =3 - Per E-Mail teilen

in diesemn Jahr bereits sein Allzeithoch lber 2.000 Dallar erreicht. Gerade zu Corona sind viele Anleger in Edelmetalle reingegangen. Nach

d hat
2019 wird 2020 wohl ein neues Rekordjahr fur die Branche. "Wir sehen, dass

das Angebot momentan wieder eingeschrankt wird. Also nicht alle

Corona ist vielleicht doch noch nicht gelost und die Menschen suchen einen sicheren Hafen. Dann kénnte es

Stuckelungsgrolen sind verfligbar
wieder zu Engpassen kommen’, sagt Ronny Wagner. Der Edelmetallhandler von Noble Metal Factory ist zudem bel der Preisentwicklung weiter Lars Feld (Wirtschaftsweisen): “Stagnation

kunft in andere Spharen steigen.” Was wiirde sich der Experte kaufen - Gold, Silber, Platin oder liber den Winter - massiv-expansive
Geldpolitik notwenig”

aber auch gerade Silber ist bei einer anziehenden Inflation ein interessantes Asset

nder Mix macht Sinn.” immer wieder gibt es Befurchtungen, dass Gold mal verbaten wird — Panikmache? “Ich schaue mir die Diskussion urr e X
T MIX m T (4 Ner wieder gio efurchiungen, 5 mai v 1EN Wird gl a 8 e mi € LISKUSSIOI N urmin“ﬂ“tlﬁh‘ﬂ!ﬂﬂﬂfmdle
29.568 Punkte knackt, wire der Weg frei -

ein Bargeld-Verhot an. Und da kann ich mir auch ein Gold-Verbot vorstellen.” Mehr Infos auf https:/fnoble-metal-factory.de

https://inside-wirtschaft.de/2020/11/11/ronny-wagner-noble-
VIDEO JETZT ANSEHEN .
metal-factory-gold-bald-in-anderen-sphaeren-gold-verbot-vorstellbar
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Die richtige
Edelmetall-Strategie
fur Ihr Vermogen
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GOLD-ANTWORTEN |

INTERVIEW

,Der Goldpreis
ist ein Indikator*

FOCUS-MONEY: 1700 Euro und mehr mussten Anleger
zuletzt fUr eine Unzenmuinze Gold zahlen, so viel wie
nie. Soll man bei so hohen Preisen noch kaufen?
Ronny Wagner: Das ist die falsche Sichtweise. Man sollte
Gold nicht als bloBes Investment betrachten. Andershe-
rum wird ein Schuh draus: Der Goldpreis ist ein Indikator,
eine Art Fieberthermometer fiir den Zustand unseres
Finanzsystems. Steigende Notierungen signalisieren so,
dass bei diesem etwas nicht stimmt. Nicht ohne Grund
hat das gelbe Metall just mit der Corona-Krise und noch
mehr Gelddrucken der Notenbanken und noch mehr
Schuldenmachen der Regierungen kréftig zugelegt. Die
Leute suchen Schutz fur ihre Finanzen und ihr Vermé-
gen. Gold bietet ihn. Hohe Goldpreise sind so eher ein
Signal, eine Aufforderung, genauer hinzuschauen und
aktiv zu werden.

MONEY: Das tun offensichtlich viele.

Wagner: Das liegt doch auf der Hand. Unser Finanz-
und Wirtschaftssystem beruht auf Vertrauen. Die Po-
litik der vergangenen Jahre, jetzt noch mal verstarkt
durch Corona, unterminiert dieses Vertrauen Stiick fiir
Stlck. Das hat Konsequenzen. Eine Rezession haben
wir schon. Mittelfristig wéchst die Gefahr von Bank-
pleiten und anderen Turbulenzen. Hinzu kommen Dis-
kussionen tber eine Bargeldabschaffung. Das alles er-
zeugt bei vielen ein ungutes Geflhl. Wir merken diese
grofBe Sorge tagtéglich in unseren Kundengespréachen.
MONEY: Die Kunden sehen in Gold einen Ausweg?
Wagner: Den stellt Gold auch dar. Als Vermégensschutz
und Wertspeicher profitiert das Metall von solchen Er-
eignissen. Man sollte aber darauf achten, dass man
physisches Gold erwirbt in Form von Barren oder Min-
zen, keine ETFs oder Zertifikate. Denn nur physisches
Gold wird auBerhalb des immer fragileren Finanzsys-
tems gehalten. Das ist ganz entscheidend. Zudem kann
Gold von keiner Regierung in-
flationiert oder manipuliert
werden. Die Kaufkraft einer -
Unze Gold bleibt dadurch un-
abhéngig vom Wertverfall von
Wahrungen. Das ist schon seit
Jahrtausenden so und wird
auch in Zukunft so bleiben.

Ronny Wagner,
Geschaftsfiihrer
Noble Metal Factory
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In Krisen Starke bewiesen

Im Barenmarkt nach der Hightech-Blase Anfang
des Jahrtausends und beim Bérseneinbruch in der
Finanzkrise 2008/2009 glénzte Gold besonders hell.

Outperformance von Gold gegeniiber Aktien in Krisen
Relative Entwicklung in Prozent

LTCM-Krise 1998 I
Biirenmarkt 2000 bis 2003
Finanzkrise 2008 his 2009

Sommerausverkauf 2011
Rezessionsdngste China 2015
Handelskrieg 2018
Govid-19-Krise 2020

0 20 40 60 B0 100 120 140 160 180

Quelle; Berenbeng Research

Gold wird weltweit anerkannt

Daher besitzt Gold rund um den Globus einen nahe-
zu einheitlichen Wert. Es kommt zwar durch territoriale
Zolle wie in Indien immer wieder zu Abweichungen von
Preisen in einer Region zum Weltmarktpreis. Doch wird
dies meist bald unterlaufen, zum Beispiel durch Schmug-
gel. Wichtig fiir Anleger ist jedoch, dass sie Goldmiinzen
und -barren von anerkannter Qualitdt und Bekanntheit
haben. Bei Barren ist die Zertifizierung der Raffinerien
gemdB LBMA (London Bullion Market Organisation)
wichtig. Die LBMA gilt als groBter auBerbdrslicher Han-
delsplatz fiir Gold in physischer Form. Zu LBMA-zerti-
fizierten Barrenherstellern gehoren unter anderen Hei-
merle + Meule, Rand Refinery, Heraeus, Umicore und
Valcambi. Zu den bekanntesten Anlagemiinzen der Erde
zahlen der Kriigerrand, der kanadische Maple Leaf und
der australische Nugget.

Gold ist gut transportierbar
Mit der Dichte geben Physiker die relative Schwere eines
Materials an. Gold gehort mit 19,32 Gramm je Kubikzen-
timeter zu den eher schweren Materialien. Daher kann
ein hoher geldméaBiger Wert in relativ kleiner Form trans-
portiert werden. So ist ein 100-Gramm-Goldbarren ak-
tuell rund 5300 Euro wert. Er misst jedoch nur 5,5
mal 3,1 mal 0,32 Zentimeter. Entsprechend gro-
Ber sind Kilobarren und die bei Banken besonders
gangigen 400-Unzen-Barren. Die dennoch gerin-
gen Abmessungen machen Gold sehr gut stapel-
und vor allem transportierbar.

Gold ist eine Alternative zu allen Wahrungen

Regierungen und Notenbanken wie auch Inves-
toren kénnen Gold nicht aus dem Nichts schaffen.
Bei Papiergeldwéhrungen kann jedoch schnell
die Notenpresse angeworfen und die umlaufen-
de Menge erhoht werden. Im Gegensatz zu an-
deren nicht beliebig vermehrbaren Rohstoffen ha-

Foto: 5. UguriwFocus-MONEY
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ben die Edelmetalle und speziell Gold den Vorteil, dass Zentralbanken stocken Goldpolster auf

sie in der Regel unkompliziert und schnell gekauit und sl ; : Ve e SV AT
wieder verkaufl werden konnen. Dies gilt fiir die meisten Bis zum Ersten We{tkneg dfept_en die Goldreserven
Lénder und Regionen der Erde. der Notenbanken in erster Linie der Deckung der

Jeweiligen umlaufenden Wéhrung. Durch den
Schuldenaufbau wegen des Krieges und danach
wurde dies aufgeweicht und ab 1973 ganz aufge-
geben. Da seit der Finanzkrise 2008 das Vertrauen
in die Weltleitwdhrung US-Dollar abnimmt, schich-

Gold trotzt der Liquiditat der Hilfspakete
Bei den aktuellen Hilfspaketen fiir die Wirtschaft auf-
grund der Corona-Einschrédnkungen ist die Problematik

Fler sogenf.umten E 1at-Wahrun.gen (fiat: es werde, Ob- ten insbesondere Zentralbanken aus Schwellenléan-
jekt ohne inneren Wert) deutlich zu sehen. Der Markt dern in Gold um. Seit 2009 steigen daher die Gold-
wird mit Liquiditét, also neu geschaffenem Fiat-Geld, bestidnde der Notenbanken weltweit wieder. Zuvor
iiberschwemmt. Dies steigert zumindest das Inflations- hatten sie um mehr als 20 Prozent abgenommen. Es
risiko. Aller Voraussicht nach wird die Geldvermehrung ist davon auszugehen, dass Notenbanken ihre Devi-
die Inflation tiber kurz oder lang auch tatsachlich anhei- senreserven weiter in Gold diversifizieren werden.

zen. Gold mit seinem vergleichsweise geringen Men- i x.la
genwachstum behalt langfristig seine Kaufkraft. Wobei ﬁqld.beg.tgr_l_l_:l_e_lflgr_lip_te_rg_a nken T_MEU_"?;E" 438 o
es auch beim Gold Preisschwankungen gibt, die pha- 1999; Einfilhrung

/ 1200
senweise und zeitlich begrenzt diesen Wertcharakter un- CARE T L

2009: Globale 1150
tergraben. U

o ~ |oeldpolitische

973: Ende des Lock
l};nldmm{ards e orkenm /10
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Gold steht im Fokus der Zentralbanken
In den vergangenen Jahren haben insbesondere Nati-

onalbanken aus den aufstrebenden Landern wie China aﬁﬁ:n%?;m;nﬂﬁrrieu | SITE L TR MENER L 1000
und Russland ihre Devisenreserven mit Gold diversifiziert 950
(s. Grafik rechts). Die Vormachtstellung des US-Dollar als 964 72 76 80 84 88 92 96 00 04 08 12 16 2020

Weltleitwahrung erhélt dadurch tiefe Kratzer. B Quellen: Bloomberg, Baader Bank
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Ronny Wagner
Grunder und Geschaftsfihrer

Unser Ziel ist es, mit Hilfe von Edelmetallen die Sicherheit der Ersparnisse von
Menschen zu erhohen und auf dieser Grundlage Vermogen aufzubauen.

Noble Metal Factory | Schipkauer StraBe 12 | 01987 Schwarzheide
L 035752-949510 & www.noble-metal-factory.de & info@noble-metal-factory.de f fb.com/noble.metal.factory
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Gold als sicherer Hafen: Interview mit Noble Metal Factory-Chef Ronny Wagner

Borse & Markte~  Community & Forum « Nachrichten » n T E G Suchbegriffe, Wertpapier-Namen, WKN oder 1SIN- Q)

Anzeige Neuer Multi-Bagger entdeckt! Es geht los — sofort einsteigen! Top-Timing jetzt nutzen!

Wertpapier Kurs Zeit Perf. %
Im Experteninterview mit Ronny Wagner von Apple 114,84 15:52:50 -1,42
der Noble Metal Factory OHG zum Thema DAX 12.917,00 16:08:15 +0,69
Edelmetalle als Investment p—
Gastautor: Rainer Brosy | 02.10.2020, 13:31 | 1519 @ | 0@ | O™ n

BOBNNoEA= o - a=ia

Die Vorstellung, dass sich ein Investment in Edelmetalle nur fiir
wohlhabende Menschen lohnt, ist weit verbreitet. Wie haben Sie es seit
Ihrer Griindung 2013 geschafft, sich als verldsslicher Partner fiir einen
einfachen und unkomplizierten Zugang zu Edelmetallen als
Anlageklasse zu etablieren?

Rainer Brosy
Geschaftsfiithrer

Neben der Vorstellung der meisten Menschen, dass eine Investition in Gold
unerschwinglich fiir sie selbst sei, gibt es zahlreiche Mythen und
Falschaussagen rund um das Thema Gold. In unserer téglichen Arbeit werden Rainer Brosy (B.Eng.) ist seit 10 Jahren
wir haufig mit diesen, oft unrichtigen Legenden konfrontiert. Denn Gold ist, da g:f:g?:f;::ﬁ:[mnﬁrgg;;l':Ug:z::r ki
in unterschiedlichen Stiickelungen erhéltlich, eine Anlagemdglichkeit fir Businesswelt.

jedermann. Doch missen vorher wichtige Fragen rund um Einkauf, Lagerung
oder der spatere Verkauf der Edelmetalle in einem persénlichen Gesprach unter

Betrachtung verschiedener, mdglicher Zukunftszenarien diskutiert werden.

[ RSS-Feed Rainer Brosy

Meistgelesene Nachrichten des Autors

Gold ist in unseren Augen der wichtigste Rohstoff, weil es die einzige bekannte 7 Tage 12 Monate

Méglichkeit ist, Kaufkraft (ber eine lange Zeitspanne hinweg zu sichern. Gold Titel Leser
wird dort nachgefragt, wo das Vertrauen der Menschen in das bestehende Interview Thorsten Blum cabaneo 14088
System schwindet. Es bietet Investoren einen Versicherungsschutz gegen Investments

zuklnftige Fehlentwicklungen an den weltweiten Finanzméarkten. Um Menschen Warum Steuer Coaching, wenn man 5767
langfristig dabei zu unterstiitzen, haben wir als Edelmetallboutique ein  doch einen Steuerberater hat? Ein Test
umfangreiches Produktangebot entwickelt, mit dem unsere Kunden ihr She e 0O9

Vermdgen sichern und vermehren kénnen. Dabei greifen wir auf die vier Ei:t:::r?i::::igﬂdr:ii’;‘;t:;;:mw i)
bekanntesten Edelmetalle Gold, Silber, Platin und Palladium in Form von Gaschftsfiihrer der shefinance GrmbH.

Barren und Miinzen in verschiedenen Stiickelungen zuriick. Wir konnten in den nme

letzten Jahren ein qualitativ sehr hochwertiges Netzwerk von LBMA- und LPPM- Die Messe Minchen: Wichtiger 2244
zertifizierten Scheideanstalten, renommierten Wertelogistikern und Anbietern Impulsgeber zur Erholung der

von Hochsicherheitstresoranlagen bzw. SchlieBfachern etablieren. deutschen Wirtschatt. Im Triterview
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Jeden Monat neu

Anmelden

Bildguelle: Noble Metal Factory OHG'

Die aktuelle

Printausgabe
i i i am Kiosk
| Gold als sicherer Hafen: Interview mit Noble Metal Factory-Chef
Ronny Wagner
KAMIL SAATZ EDELMETALLE Auch digital
==
Turbulente Zeiten wie die aktuelle Covid-19 Krise halten uns klar vor Augen, dass sich unser Finanzsystem =

standig andert und regelmaBig angepasst werden muss, Wahrungen scheitern, Bérsen crashen und
Banken gehen pleite. Im Interview mit Ronny Wagner, Geschaftsfihrer der Noble Metal Factory OHG, wird
deutlich, welche Grundsatzprobleme dafiir verantwortlich sind und wie Gold als sichere Geldanlage fir

Jedermann vor Vermdagensverlust schitzen kann.

Das aktuelle
E-Paper
Welche Risiken im aktuellen Finanzsystem kénnen durch ein stirkeres Vertrauen
in Edelmetalle minimiert werden?

Ich vertrete die Auffassung, dass unser heutiges Finanz- und Wahrungssystem ausschliefilich auf Vertrauen

»

Hier gratis
lesen

basiert. Doch Vertrauen ist sehr empfindlich und kann leicht verloren gehen. Wenn es einmal verloren

gegangen ist, ist es fast unmaglich, es wiederherzustellen. Die Geld- und Wirtschaftspolitik hat in den

vergangenen Jahrzehnten das Vertrauen in das Geld zerstort. Die derzeit um sich greifende Finanzpanik
wird mit hoher Wahrscheinlichkeit zu Bankenpleiten, Rezessionen, BorsenschlieBungen infolge von
Borsencrashs, Kontensperrungen, Bargeldabschaffung etc. fihren. Das Ergebnis wird zwingend eine
verheerende Inflation und damit einhergehend die massive Zerstbrung von Wohlstand sein. Mit Gold lasst

sich das Vertrauen wiederherstellen. Fiir mich entscheidend ist die Tatsache, dass physisches Gold TOP SER‘ T I CE

aulerhalb des fragilen Finanzsystems gehalten wird und damit die Abhangigkeit vom Geldsystem minimiert

.
wird. Menschen schlafen besser, wenn sie wissen, dass sle etwas Gold besitzen. Falls oder wenn alles Ql IALI' IA" I X

andere in sich zusammenbricht, wird Gold noch immer unbestrittenen Wohilstand von Armut abgrenzen

Wie kann finanzielle Bildung bei der Lisung von gesellschaftlichen Problemen wie

Armut helfen?

ERVICE
ALITAT

Das Ziel finanzieller Bildung Ist die Beseltigung von Armut. Armut ist schiicht die Abwesenhelt von : = i

Wohistand und global gesehen die Normalsituation der Menschheit. Direkt von der Hand in den Mund lasst
sich nur in kleinen Teilen der Welt leben. Meist braucht es Kapital, um zu Gberleben. Dieses Kapital

bestimmt Ober den Wohistand. Es ist jedoch knapp. Kapitalbildung funktioniert nur, wenn gegenwartiger

https://sachwert-magazin.de/2020/09/08/gold-als-sicherer-hafen-
interview-mit-noble-metal-factory-chef-ronny-wagner/
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Physische Anlage in Edelmetalle -
modernes und cleveres Investment
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NOBLE MEITAL FACTORY

Ronny Wagner
\Z Geschéfisfiihrer der NMF OHG

Zu der grofien Gruppe der alternativen Investments zéhlt die Geldanlage in Edelmetalle.
Zahlreiche private und institutionelle Anleger haben bereits Edelmetalle in ihrem Portfolio, weil

sie die Vorteile dieser Anlageform schéatzen:

# Inflationsschutz

» Krisensicherheit (Krisenwahrung)
® Wertstabilitat

* Austauschbarkeit

* Wahrungsersatz

Investment in Edelmetalle als sicherer Hafen

Immer stérker setzt sich bei der breiten Bevilkerung die Erkenntnis durch, dass vor allem

Edelmetalle als sicherer Hafen fiir Vermdgen dienen. Mehrere gefragte Edelmetalle kommen

als Anlage infrage, insbesondere Gold, Silber, Platin und Palladium.

9 Noble Metal Factory - Warum

https://www.erfolgundbusiness.de/smartinvestments/physische-
anlage-in-edelmetalle-modernes-und-cleveres-investment/

ARTIKEL JETZT LESEN



https://www.erfolgundbusiness.de/smartinvestments/physische-anlage-in-edelmetalle-modernes-und-cleveres-investment/

AUGUST / 2020 - INTERVIEWS MIT RONNY WAGNER

© Business Talk
r
am Ku'damm
Die Wahrheit Giber den internationalen Goldmarkt - Goldene Zeiten fiir Edelmetalle -
Ronny Wagner (Noble Metal Factory) Ronny Wagner (Noble Metal Factory)

welt der wunder

Gold: Die Geldanlage 2.0 - Street Economy | Welt der Wunder
F

Ronny Wagner

TREET CEOD Noble Metal Factory

conomy -

Mehr interessante Videos finden Sie auf unserem YouTube Channel:
ABONNIEREN SIE UNS!
https://www.youtube.com/Noble-metal-factoryDe
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Mehr interessante Videos finden Sie auf unserem YouTube Channel:
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Gold ist eine Versicherung

Edelmetalle sind seit jeher ein beliebtes Anlageobjekt. Ronny Wagner von der Noble Metal Factory erklirt,

welche Bedeutung sie fiir die Geldanlage haben konnen.

Herr Wagner, der physische Wert von Gold
bleibt unverandert, wahrend der Gold-
preis stark schwankt. Sind Edelmetalle
am Ende nur ein Spekulationsobjekt?
Fir mich ist Gold weder Investment
noch Spekulationsobjekt. Ich sehe Gold
als notwendige Versicherung fur ,Scha-
densfélle” im Finanzsystem, die jeder
Anleger besitzen sollte. Es strahlt eine
wohltuende Sicherheit aus und wird von
den Menschen liber die Zeitalter hinweg
wertgeschétzt als Standard des Wohl-
_ standes, urspriingliches Geld und si-
cherer Hafen. Im Gegensatz dazu sehe ich die Edelmetalle
Silber, Platin und Palladium als klassische Investments.

Ronny Wagner
Griinder und
Geschéftsfiihrer Noble
Metal Factory

Diesen Versicherungscharakter miissen Sie bitte nédher er-
klaren.

Fruher waren Gold und auch Silber als Deckung Bestand-
teil des Wahrungssystems. Davon ist man in einer globalisier-
ten Welt mittlerweile abgekommen. Ungedeckte Wahrungen
sind flexibler, sie kénnen im Prinzip permanent ohne einen
Gegenwert vorhalten zu miissen gedruckt werden. Und ge-
nau hier entsteht ein Problem: Wir bewerten Investitionen
heute nach einem MaBstab, der sich sténdig verandert. Ver-
suchen sie das mal im Handwerk. Aber zurtick zum Versiche-
rungscharakter. Wenn der Goldpreis steigt, ist das meist ein
Indiz daflr, dass etwas im Finanzsystem nicht stimmt. Und
das sehen sie derzeit auch sehr eindrucksvoll: Der Goldpreis
hat praktisch in allen wichtigen Wé&hrungen in diesem Jahr
Rekordhochs erreicht.

Wie hoch sollte mein Versicherungsanteil im Portfolio denn
sein?

Als Faustregel sind sicherlich 10 bis 20 Prozent als Ver-
sicherung empfehlenswert. Es kommt aber immer auf die indi-
viduellen Ziele und auch auf Anlagealternativen an. Ich habe
derzeit beispielsweise rund 50 Prozent in Edelmetalle inves-
tiert, weil mir Aktien und Immobilien zum aktuellen Zeitpunkt
zu teuer sind, es im Nullzinsumfeld keine attraktiven Anleihen

gibt und mir das Risiko bei Zertifikaten zu hoch ist. Besonders
wichtig ist der Hinweis, dass eine Versicherung immer vor
dem Schadensfall gekauft werden muss.

Ihre Erklarungen bis hierher zeigen, dass sich Anleger schon
ein wenig auskennen miissen, um sich ein Portfolio zusam-
menzustellen.

Das ist richtig. Leider kommt der Finanzbildung in diesem
Land nicht die Bedeutung zu, die sie meiner Meinung nach
verdient. Aus diesem Grund haben wir auch ,Die Schule des
Geldes" sowie den ,Vermégensclub" gegriindet. Unser Ziel
ist es, Schilern, Eltern und Anlegern eine gewisse Eigenver-
antwortung bei der Vermégensbildung und Altersvorsorge zu
ermdglichen. Und das funktioniert nur, wenn eine Wissens-
grundlage vorhanden ist.

Vorausgesetzt, ein Grundwissen ist vorhanden und die
Entscheidung fiir Edelmetalle ist gefallen. Wie genau inves-
tiere ich?

Grundsétzlich sollte man in physische Edelmetalle investieren
und nicht in Wertversprechen des Marktes wie Fonds, Zertifika-
te und Anleihen. Bei uns hat der Anleger die Wahl zwischen
zwolf verschiedenen Programmen — von der Einmalanlage bis
hin zu monatlichen Kaufprogrammen. Wichtig ist dabei, sich im
Vorfeld klar zu werden, ob man lieber in Barren oder Miinzen in-
vestieren und welche Stiickelung man kaufen méchte.

Und wo werden meine Edelmetalle anschlieBend verwahrt?
Entweder wir schicken Ihnen lhre Bestellung direkt nach
Hause, wo Sie sie selbst verwahren kénnen. Oder aber Sie
entscheiden sich fiir ein Edelmetalldepot. Hier arbeiten wir bei-
spielsweise mit spezialisierten Anbietern wie dem erfahrenen
und weltweit titigen Edelmetalllogistiker Loomis zusammen,
wo auch unsere LBMA- und LPPM-zertifizierten Scheidean-
stalten ihre Bestédnde lagern. Wir bieten unseren Kunden auch
einmal im Jahr an, direkt mit uns ins Lager zu fahren, um einfach
ein Gefiihl fur ihre physischen Edelmetallbestédnde zu bekom-
men und sich persénlich von der Sicherheit zu tiberzeugen.

www.noble-metal-factory.de
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Sicheres

Z.ahlungsmittel

Warum Gold krisenfest ist und bei der
Diversifikation eine wichtige Rolle

einnimmt — die Experten des FOCUS-MONEY-

Roundltable stehen Rede und Antwort

FOCUS-MONEY: Der Goldpreis knackte jungst wieder die
Marke von 1700 US-Dollar. Wie fuhlt sich das an?
Ronny Wagner: Nicht anders als sonst. Der Goldpreis ist
dafur bekannt, dass er zuktnftige Entwicklungen vor-
wegnimmt. Das Coronavirus lenkt derzeit medial von
den Problemen im Geldsystem ab. In die-
sem Zusammenhang bin ich gespannt,
ob Gold die in den Veroffentlichungen
avisierten Kursziele in Zukunft tatsach-
lich erreicht. Es bleibt also spannend.
MONEY: Wirde man sich beim Gold eine

,,Der Goldpreis ist
dafur bekannt, dass er

Die Gold- Experte
Diskussion (v.l. n.r.
Herbert Behr (Golden Gates)
Ronny Wagner (Noble Metal
Factory), Dr. Franz Holzl
(Auvesta), Mirko Schmidt
(pro aurum)

vollig egal. Aber klar, fur Privatkunden ist ein lang an-
haltender, moderater Preisanstieg psychologisch besser.
MONEY: Macht es sich bemerkbar, dass der zwischen-
zeitliche Goldpreisanstieg ein hdheres Interesse bei den
Menschen weckt?

Herbert Behr: Naturlich spielt der Preis
eine Rolle. Das liegt daran, dass es der-
zeit einen regelrecht medialen Hype
um Gold gibt. Die Folge ist, dass ge-
kauft wird. Steht Gold nicht in den
Medien, wird nicht gekauft. Im Sinne

langsamere und daflir stetigere Preis- ZUkUﬂftlgC EnthCk‘ der Ratensparer wiinsche ich mir keine
entwicklung wiinschen? | . t groBeren Preisspringe. Ein moderater
Mirko Schmidt: Wie 2008 ist auch in der 1UILZCIl VOTWEZTIININL. Anstieg, wie wir ihn in den vergange-

jetzigen Krise Cash King. Es gab viele
gehebelte Positionen, insbesondere in
den Aktienmarkten, die in Zeiten groBer
Unsicherheit und Kursveranderungen
aufgeldst werden mussten. Um die soge-
nannten Margin Calls zu erhéhen, wur-
den auch Edelmetallpositionen verkauft.
Gold hat aber weit weniger verloren als
die Aktienmarkte. Ich méchte klar sagen, dass es kein
verdndertes Anlegerverhalten gegenlber physischem
Gold gibt. Im Gegenteil: Die Nachfrage ist so hoch wie
nie.

Franz Holzl: Die Kurse werden weniger von den Pri-
vatleuten als von den GroBkunden und Zentralbanken
gemacht. Die Privatkunden stellen einen zu geringen
Anteil im Markt dar, als dass sie den Preis nachhaltig be-
einflussen kénnten. Wir haben aber gesehen, dass eini-
ge Kunden mit gréBeren Positionen einen Teil aufgeldst
und Gewinne mitgenommen haben. Hingegen kaufen
die Kunden, die langfristig ihren Bestand mit kleineren
Betragen aufstocken, nach wie vor. Denen ist der Kurs

16 Foto: iStock

Es bleibt also
spannend.

RONNY WAGNER,
NOBLE METAL FACTORY

nen Jahren hatten, ist immer besser.
MONEY: Ende vergangenen Jahres
wurde viel Uber die neue Geldwasche-
meldeschwelle geschrieben, die zum
Jahresende von 10000 auf 2000 Euro
gesenkt wurde. Kam es fur die Kunden
zu Wartezeiten?

Behr: Im November und Dezember ver-
zeichneten wir sowohl bei den Ratensparern wie auch
bei den Kaufern im Laden einen deutlichen Kundenzu-
wachs. Im Januar hat sich das fortgesetzt. Der Preis von
1600, 1700 oder 1800 Dollar war fur die Goldkaufer da-
bei vollkommen irrelevant. Derjenige, der Gold aus dem
Sicherheitsgedanken heraus kaufen will, der kauft auch
bei 1800 Dollar.

Schmidt: Wir hatten im vergangenen Dezember eben-
falls einen regelrechten Kundenansturm, der von der
Absenkung der Geldwascheschwelle getrieben war. In
der Spitze hatten wir Wartezeiten von zwei bis drei
Stunden. In dieser Phase hatten wir viele Neukunden,
die nicht richtig Uber den Sachverhalt informiert waren.
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Viele haben die Diskussion Uber die Schwellenanderung
mit einem Investitionsverbot Gber 2000 Euro gleichge-
setzt. Deshalb dauerten viele Kundengesprache langer,
da wir erst informieren mussten.

MONEY: Wenn wir uns nun die derzeitige Lage mit
Minuszinsen, Corona und dem Borsencrash anschauen -
haben wir nicht das perfekte Umfeld fir Gold?
Wagner: Auf Gold lasst sich vertrauen, ganz egal, wie
sich die gesellschaftlichen und politischen Entwick-
lungen darstellen. Naturlich sind die
Menschen verunsichert, und das nicht
erst seit heute. Die Notenbanken haben
sehr viel Pulver verschossen, um gegen-

,,Die derzeitige Geld-

seres kann uns Goldhandlern eigentlich nicht passieren.
MONEY: Untergangspropheten waren vor Corona in die
Kritik geraten. Ubertreiben diese aus lhrer Sicht?

Wagner: Kritik heiBt nicht, dass sie falschliegen. In kei-
nem 6konomischen Lehrbuch ist nachzulesen, wie mit
einer Nullzinsphase umzugehen ist und wie wir aus der
Nummer wieder herauskommen. Wir steuern auf ein
perfekt deflationédres Szenario an den Anlagemarkten
zu. Wahrend die Notenbanken in der Vergangenheit die
Zinsen gesenkt und den Markt geflutet
haben, erscheint das nach den groBen
zusatzlichen Aktionen aller Zentralban-
ken kanftig deutlich schwieriger.

zusteuern, und viele Mdéglichkeiten ha- pO].lUk fiuhrt zu Vermo- Hélzl: Irgendwann werden die Uhren

ben sie jetzt nicht mehr.
Schmidt: Ich bin mirsicher, dass Gold mit-
telfristig zu den Krisengewinnern geho-

banken sind wie 2008 im Alarmmodus.

Es werden Milliarden-Schutzschirme ge- Al liches hat) dessen

spannt und die US-Notenbank Fed hat
karzlich die Zinsen bis auf fast null ge-
senkt. Die EZB hat ein zusatzliches An-
leihenkaufprogramm angektindigt. Die
negativen Zinsen bleiben uns erhalten
und die Staatsverschuldung wird dra-
stisch steigen. Vor dem Hintergrund
wird Gold als Stabilitdtsanker erkannt.

Holzl: Die derzeitige Geldpolitik fuhrt zu Vermdgens-
verschiebungen in der Bevdlkerung. Wer Sparblcher,
Schuldverschreibungen und Ahnliches hat, dessen Geld
wird entwertet. Hingegen verzeichnen diejenigen eine
enorme Wertentwicklung, die in Sach- oder Substanz-
werte investiert haben. Zum aktuellen Goldpreis kann
ich sagen, dass er natirlich noch héher stehen kénnte.
Derzeit sehen wir bei Edelmetallen auch Gewinnmit-
nahmen, um in Aktien umzuschichten. Wenn die Bor-
senkurse dann wieder steigen, werden dort Gewinne
realisiert und wieder in Gold umgeschichtet. Etwas Bes-

Fotos: S. Ugurlu/FOCUS-MONEY

gensverschiebungen.
ren wird. Die Staaten und die Noten- \\/xp- Sparbiichcr und

FRANZ HOLZL,
AUVESTA

ganz radikal wieder auf null gestellt
werden, wie nach einem groBen Krieg.
Dazu braucht es aber eine entspre-
chende Leidensphase der Bevélkerung,
weil das sonst eine Revolution auslost.
Bis es so weit ist, werden die politisch
Handelnden alles unternehmen, um

(eld wird entwertet.” das System am Laufen zu halten.

Behr: Unsere Aufgabe ist es, den Kun-
den zu sensibilisieren und ihn finanzi-
ell durch die Krise zu begleiten. Dazu
betreiben wir taglich viel Aufklarungs-
arbeit. Gold sollte wie eine Immobilie
unbedingt zur persdnlichen Sicherheit hinzuzahlen. In
Deutschland sind wir davon weit entfernt.

MONEY: Da sind wir bereits im Dunstkreis des Themas
Diversifikation. Selbst Skeptiker erkennen Gold mittler-
weile als Sicherheitsinstrumentarium an. Vielleicht der
wichtigste Grund, warum Anleger nicht auf Gold ver-
zichten sollten?

Schmidt: Da gibt es zwei Grlinde. Erstens ist Gold in Kri-
senzeiten ein sicherer Hafen. Zweitens ist das Produkt
einfach zu verstehen. Der Goldpreis ist transparent und
nachvollziehbar, zumal ich mit Uberschaubaren Betra-
gen — im Vergleich zu beispielsweise Immobilien — in- »
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vestieren und das Produkt wieder liquidieren kann. Die-
se Klarheit schatzen viele unserer Kunden.

Wagner: Keine Frage, Gold hat einen Diversifikations-
effekt im Portfolio. Wir haben Gber unsere Vermégens-
clubs bundesweit ein Netz aufgebaut, in dem wir Uber
Kundenveranstaltungen versuchen, dieses Thema star-
ker ins Bewusstsein zu bringen. Da spielt die Sicherungs-
funktion von Gold eine wichtige Rolle.
Physisches Gold zu kaufen, ist zu jedem
Zeitpunkt richtig. Es gibt nur eine sehr
begrenzte Menge. Und die Versiche-
rungsfunktion von Gold ist elementar.

MONEY: Wie hoch sollte denn die Gold- VOH: etwas Ratlerhches

,,Jur jeden ist es sinn-

dass es in Deutschland dennoch so wenig Goldbesitzer
geben soll?

Holzl: Hier trugt die Statistik des WGC: Die Pro-Kopf-
Menge Gold ist ungleich verteilt. Jene, die Gold haben,
haben meist mehr, als statistisch auf einen Kopf kommt
— und zu viele haben noch kein Gold. Unser Vertrieb
zeigt Wege auf, damit sich auch Schichten mit weni-
ger Einkommen Gold leisten kénnen.
Genau das zahlt zu unseren mafBgeb-
lichen Aufgaben. Wir arbeiten also da-
ran, weiten Bevodlkerungskreisen den
Zugang zu Gold zu eroffnen.

MONEY: Bei Aktien versuchen sich viele

quote bei der Diversifikation sein? Hau- private Anleger im Timing. Wie ist das
fig werden funf bis zehn Prozent ge- zu kaufen. beim Gold?

nannt. Stimmen Sie zu? Behr: Der Goldsparplan ist in der Hin-
Behr: Das kommt individuell auf den sicht Konigsdisziplin. Wenn dort kon-
Kunden und seine Lebenssituation an. tinuierlich investiert wird, habe ich im
Hat er gar keine Immobilien, weil sie Gegensatz zur Einmalanlage den Cost-
ihm zu teuer sind, dann sollte er mehr Average-Effekt. Daher ist es fur jeden
in Edelmetalle investieren. Besitzt er be- sinnvoll, etwas Ratierliches zu kaufen.
reits Aktien und Immobilien, dann ra- HERBERT BEHR, Ist irgendwann doch mal Geld auf der

ten wir zu einer Quote von 20 Prozent
im Portfolio.

Schmidt: Wir haben eine Orientierung
fur Anleger entwickelt. Die Grundstruktur dafur ist die
Aufteilung des Vermdégens in verschiedene Vermogens-
klassen, ausgehend vom Gesamtvermégen. Dabei emp-
fehlen wir sicherheitsorientierten Anlegern, zwischen
funf und 25 Prozent des Gesamtvermdgens in Gold zu
investieren. Chancenorientierten Anlegern empfehlen
wir, auBer in Gold auch in Silber zu investieren. Der An-
lagehorizont bei physischen Edelmetallen sollte jedoch
grundsatzlich langfristig, also mindestens fnf Jahre, sein.
MONEY: Hat Gold schon vor dem schwarzen Schwan
Corona-Krise, den niemand vorhersehen konnte, eine
Krise dieses AusmafBes vorweggenommen?

Wagner: Die Corona-Krise ist kein schwarzer Schwan.
Wer das Buch von Nassim Taleb gelesen hat, weif3, dass
die Corona-Krise ein weiBer Schwan ist: etwas, das
schlieBlich mit groBer Sicherheit irgendwann einmal
geschehen wirde. Gold hat die schweren Verwerfungen
im System bereits vorher antizipiert. Ein Indiz war, dass
wir bereits in Uber 70 Wahrungen Hoéchstkurse beim
Goldpreis zu verzeichnen hatten. Die Leute suchten han-
deringend nach Sicherheiten, weil die Lunte brannte.
Anders kann ich mir die Anstiege nicht erklaren.
Schmidt: Wobei die letzten Anstiege nicht von Panik ge-
trieben waren. Deutschlandweit sind zum Beispiel ge-
rade mal 13 Prozent der Anleger in Gold investiert. Wir
sind also weit davon entfernt, dass bei vielen Gold ein
fester Bestandteil im Depot ist.

MONEY: Apropos Anteil der Goldanleger in Deutsch-
land: Laut Erhebungen des World Gold Council sind
wir in der Bundesrepublik im internationalen Ver-
gleich besonders goldaffin. Ist es da nicht Uberraschend,
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hohen Kante, dann kann sich der Kun-
de kurzerhand noch 100 Gramm hinzu-
kaufen. Ein langfristiger, regelmaBiger
Kauf von Gold ist immer von Vorteil.

Wagner: Timing braucht esimmer beim Investment. Und
genau das stort mich, weil Gold mit einem Investment
gleichgesetzt wird. Das ist aus meiner Sicht vollig falsch.
Physisches Gold hat zwei Funktionen: eine Versiche-
rungsfunktion und eine Zahlungsmittelfunktion. Des-
wegen sagen wir in unseren Clubs, dass Gold nicht wie
eine Aktie betrachtet werden darf. Bei Gold auf die Ren-
dite zu schielen — wie bei einem Investment —, halte ich
fur den vollig falschen Ansatz.

MONEY: Wenn wir Gold als Zahlungsmittel betrachten,
wie sieht die Entwicklung von Gold zu Wahrungen aus?
Holzl: Das kommt auf die Betrachtungsweise an. Hat
Gold Plus oder haben die Wahrungen Minus gemacht?
Legen wir die Benchmark von Gold auf 100, dann haben
alle Wahrungen im Vergleich zu Gold an Wert verloren.
Behr: Im Euro-Gold-Kaufkraftvergleich hat der Euro seit
seiner Einfihrung rund 78 Prozent verloren. Das ist aber
in der Bevolkerung nicht angekommen. Denn wenn je-
mand vor Jahren 10000 Euro auf sein Konto gelegt hat,
dann sind die heute fur ihn immer noch zahlenméaBig
da. Die Frage ist aber, wie viel sind sie heute noch wert.
Wagner: Was uns heute fehlt, ist ein echter WertmaB-
stab. Ein Beispiel: Kein Tischler wiirde seinen Meterstab
jedes Jahr um zehn Zentimeter kirzen, um dann wieder
Mobel herzustellen. Genau das machen wir aber mit
dem Euro. Der Euro verliert jedes Jahr an Kaufkraft, und
dann nehmen wir das als WertmaBstab.

MONEY: Wenn wir einmal zu den Goldsparplanen kom-
men. Wie packt man einen Sparplan richtig an? Welchen
Rat geben Sie?
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Wagner: Ich rate den Kunden, bei Sparplanen in unter-
schiedliche Stuckelungen zu investieren. Das kann je-
weils auf Gramme-Basis sein oder auch die Unze Gold. Un-
ter Bertcksichtigung des Preises und der Auslieferung
halte ich die Unze fur die perfekte Sttickelung.

MONEY: Wie verhalt es sich mit den Gebuthren beim
Sparplan? Sind die GebUhren bei kleineren Gramm-Zah-
len nicht unverhaltnismaBig hoch?

Behr: Mit den Gebihren wird es erst dann problematisch,
wenn der Kunde jeden Monat nur Gold in 1-Gramm-Bar-
ren kauft. Zwar hatte der Kunde Gold im Depot, aber die
Performance ginge gegen null, weil die Aufschlage bei
kleinen Barren die Rendite stark vermindern. Der Kunde
muss von vornherein wissen, dass ein Goldsparplan mit
Kosten verbunden ist, unabhangig davon, wie viel Gold
er kauft. Da kommt es schon haufiger zu Diskussionen,
weil sich die Kunden den Goldpreis anschauen und da-
bei vergessen, dass zum Beispiel Kosten fur Lagerung,
Verwaltung und Auslieferung hinzukommen.

Schmidt: Deshalb darf der Kunde auch nur zu einem seri-
6sen Anbieter gehen, der ihm die GebUhren und Kosten
offen aufzeigt und bei dem die Mdglichkeit der Auf-
klarung besteht. Es steckt beim Sparplan eine gewisse
Komplexitat dahinter, und die braucht

Erklarung.

MONEY: Wie schaut es bei der Edelme- ”\/Vir haben belm Ein-

talllagerung aus?

Wagner: Ich sage immer, vertrauen Sie
niemandem, Uberzeugen Sie sich selbst.
Deshalb fahren wir mit unseren Kunden
zum Goldlagerer Loomis nach Frankfurt
oder Zurich. Dort kénnen sich Kunden
vor Ort Uberzeugen. Wir wollen auf die-
se Weise transparent sein. Von den Kun-
den wird das Angebot gern angenom-
men.

Holzl: Fir den Kunden kommt es bei
der Lagerung vor allem auf die Sicher-
heit an. Da ist es wichtig, dass nicht
der Edelmetallhandler das Gold selbst
verwahrt, sondern dass es bei gro3en, internationalen
Wertlogistik-Unternehmen gelagert ist, die das Metall
versichert und gesichert verwahren und dartber eine
Bestatigung ausstellen. Unabhangige Kontrollen, die im
Idealfall kurzfristig vom Kontrolleur anberaumt werden,
sind ein weiterer Sicherheitsfaktor.

Schmidt: Wir haben neben unseren Privatkunden auch
viele Banken als Kooperationspartner. Deswegen ha-
ben wir beim Einlagerungsprozess grundsatzlich sehr
strenge Regeln und Auflagen definiert und agieren ge-
maB den Mindestanforderungen an das Risikomanage-
ment des Kreditwesengesetzes. Daneben finden bei
uns im Goldhaus mehrmals pro Jahr externe Prifungen
im Hochsicherheitstresor statt. Sei es von Vertretern
von Produzenten, Bankenverbanden oder auch unserer
Wirtschaftsprufer, die unsere Bilanz testieren.

lagerungsprozess sehr
strenge Auflagen.

MIRKO SCHMIDT
PRO AURUM

MONEY: Nach Gold ist zunehmend auch Silber gefragt.
Welche Erwartungen haben Sie an das WeiBmetall?
Behr: Fur die Zukunft wage ich die Prognose, dass Silber
in der Wertentwicklung zulegt. Wenn der Kunde eine
gewisse Zeit mit Gold unterwegs ist, dann ist das nachs-
te Thema immer Silber. Hingegen sind Platin und Palla-
dium bei den meisten weniger im Fokus.

Wagner: Wir haben alle vier Edelmetalle im Angebot,
auch als Sparplan. Palladium ist in den vergangenen 20
Jahren eindeutig am besten gelaufen und die Story ist
noch nicht zu Ende.

Holzl: Wir geben dem Kunden die Méglichkeit an die
Hand, dass er bei uns zwischen den einzelnen Metal-
len hin- und herschichten kann. Allerdings machen die
WeiBmetalle bei uns weniger als finf Prozent des Um-
satzes aus. Was aufgrund des Mehrwertsteuersatzes von
19 Prozent keinen Sinn macht, ist, sich Silber in Barren-
form aushandigen zu lassen. Silber sollte man zollfrei
lagern lassen.

MONEY: Woher kommt diese Zuversicht fur Silber in der
Zukunft?

Holzl: Das héangt mit der Verwendung zusammen. Die
Antwort lautet deshalb kurz und bindig: weil es indus-
triell in der Zukunft in samtlichen Be-
reichen sehr gefragt sein wird.

Behr: Bei Silber wird es in der Zukunft
zu Engpaéssen in der Versorgung der In-
dustrie kommen. Fur Silber gibt es cir-
ca 43000 Anwendungsmoglichkeiten
und bei den meisten Technologien lasst
es sich nicht durch ein anderes Metall
ersetzen. Dies wird zu einem Silber-
preisanstieg fuhren. Vor allem in der
E-Mobilitat und bei der Energiewende
wird Silber gefragt sein. Das Metall, das
Silber physikalisch am ehesten ersetzen
kédnnte, ware Gold. Und Gold ist we-
sentlich teurer.

MONEY: Ein Blick in die Zukunft: In den
kommenden Jahren geht ein GroBteil
der Bevolkerung in Deutschland in Rente. Die Energie-
wende kommt voran und Corona beschleunigt nach all-
gemeiner Einschatzung die Deglobalisierung. Was be-
deutet das fur Edelmetalle?

Wagner: Die genannten Faktoren sind Argumente fur
die Edelmetalle. Die Demografie sehe ich als grofB3es
Thema, denn das spricht aus meiner Sicht gegen Aktien-
markt und Immobilien-Investments. Die Trends spielen
uns in die Karten.

Behr: Wenn wir von Demografie, Technologien und
Klimaschutz sprechen, dann reden wir auf der anderen
Seite von immer weniger Arbeitnehmern, weil immer
mehr automatisiert wird. Im Umkehrschluss braucht es
dann mehr Maschinen, Roboter und Serverfarmen. Um
dem gerecht zu werden, braucht es die genannten Edel-
metalle. [ ]
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Exoten — Platin, Palladium ¥

as Edelmetall der vergangenen Jahre war ein- . . .
D deutig Palladium. AInga‘?aIysatormetall in Ka- Platin- und Palladiumpreise

talysatoren, die Benzinmotoren nachgeschal- Die Nachfrage aus der Automobilindustrie gab dem
tet sind, war Palladium starker gefragt als Platin, das Palladiumpreis starke Aufwartsimpulse. In der Regel
hauptsachlich bei Dieselmotoren zum Einsatz kommt. war Platin historisch das teurere Edelmetall. Doch
Far Platin spricht langfristig jedoch, dass es als Kataly- dies anderte sich zuletzt. Die Angebot-Nachfrage-
sator in Brennstoffzellen Verwendung findet. Situation spricht weiter mehr fur Palladium.
komponente im Gesamtportfolio scheinen daher bei- Platin- und Palladiumpreise in US-Dollar je Unze usb

de WeiBmetalle gut geeignet. Zu beachten ist jedoch,
dass die Produktauswahl vergleichsweise gering ist.
Zudem gibt es teils hohe Aufgelder auf den Tagesbor- Platin 2000
senpreis des physischen Metalls. Aktuell werden die

aktuellen Preise fur Platin- und Palladium-Produkte 1500
meist nur auf Anfrage genannt. Es besteht auch eine 1000
Anlagemoglichkeit Uber Exchange Traded Commo-

dities (ETCs) wie bei Gold und Silber. Doch diese Pro- A A 500
dukte unterliegen der normalen Besteuerung. Somit 0
sind Gewinne nicht nach einem Jahr Haltefrist wie bei 2000 02 04 06 08 10 12 14 16 18 2020
physischem Edelmetall steuerfrei. Quelle: Bloomberg

 Kleiner Markt. Als Beimischung zu einer Edelmetall-

Palladium 2500

@ www.noble-metal-factory.de & info@noble-metal-factory.de <, +49 (0) 357 52-9495 10

l: NOBLE METAL FACTORY

» ' IHR VERMOGEN BRAUCHT SICHERHEIT

~Warte nicht, um Edelmetalle zu kaufen,

kaufe Edelmetalle und dann warte!”

Ronny Wagner
Eigentimer und Grinder der NMF OHG

Was wir machen?
Die Noble Metal Factory OHG bietet die vier klassischen
Edelmetalle Gold, Silber, Platin und Palladium in verschie-
denen Stlckelungen als Sparplan, Einmalanlage oder

Tafelgeschaft an.

PALLADIUM

Unsere Anlageprodukte bieten Ihnen ein breites
Spektrum an Moglichkeiten, einfach und unkompli-

ziert, in den Edelmetallmarkt einzusteigen. Das
Edelmetalldepot der NMF OHG ist vererbbar,
Ubertragbar, wandelbar und

bietet somit Flexibilitat auf

hochstem Niveau.
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~Das Risiko, kein Gold zu besitzen ist grof3er
als das Risiko, Gold zu besitzen.”

Ronny Wagner
Eigentimer und Grinder der NMF OHG

Die Noble Metal Factory OHG
bietet die vier klassischen Edelmetalle
Gold, Silber, Platin und Palladium
in verschiedenen Stiickelungen als Sparplan,
Einmalanlage oder Tafelgeschaft an.
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..reagiert auf Lieferengpasse -
neuer Lieferant Baird & Co.

Lieferengpdsse und damit einhergehend lédngere
Wartezeiten bei allen groBen Scheideanstalten pra-
gen das Tagesgeschehen im Zuge der Corona-Krise
beim deutschen Edelmetallhandel. Edelmetallhdndler
miissen auf diese Situation schnell und angemessen
reagieren und notwendigerweise eingefahrene Wege
verlassen.

Aufgrund der beschriebenen Situation hat die NMF OHG
jetzt einen neuen Lieferanten gewonnen, und bei Weitem
keinen Unbekannten. Es handelt sich um keinen gerin-
geren als um die groéf3te Goldraffinerie GroBbritanniens,
namlich Baird & Co. Bullion Mechants. Baird & Co. produ-
ziert und handelt Goldbarren fur Anleger und ist dartber
hinaus offizieller Partner der The Royal Mint. Royal Mint
wiederum ist die Miinzprageanstalt des Vereinigten Ko-
nigreich. Der fihrende Fullservice-Handler Baird & Co.
aus GroBbritannien blickt mittlerweile auf tber 50 Jahre
Erfahrungen zuriick. Durch die Aufnahme von Baird aus
London tragt NMF aktuell einen wichtigen Teil dazu bei,
der deutlich erhéhten Nachfrage seiner Kunden nach
Goldbarren nachzukommen.

Dazu kommt, dass die Aussichten fiir weitere Preisstei-
gerungen beim Gold sehr gut sind. Schon jetzt notiert
der Goldpreis in Euro auf einem historischen Hoch, nam-
lich bei rund 1.650 Euro pro Feinunze Gold. Nicht weni-
ge Analysten gehen davon aus, dass der Goldpreis am

Jahresende die Marke von tber 1.900 US-Dollar tber-
schreiten kénnte. Besonders attraktiv ist in dem Zusam-
menhang physisches Gold. Wie wir in unserem Beitrag
erlautert haben, koppelt sich der Preis fir Miinzen und
Barren immer mehr vom Papiergold ab und dirfte dem-
entsprechend zukinftig einen noch héheren Wert haben.

Die Noble Metal Factory — NMF OHG bietet Kunden
schon seit langerer Zeit Uber ihren Onlineshop Edel-
metalle an. Zuséatzlich kann der Anleger auch in Barren
und Miinzen {iber Sparplidne und Abos investieren. Uber
zwolf verschiedene Produktvariationen mit der Investiti-
on in Barren oder Miinzen in die vier bekanntesten Edel-
metalle Gold, Silber, Platin und Palladium in unterschied-
lichen Stuckelungen und Kostenmodellen hat die Noble
Metal Factory derzeit im Angebot. Grundséatzlich kénnen
die gekauften Edelmetalle durch den Anleger selbst ge-
lagert werden oder aber durch die verschiedenen Lager-
moglichkeiten der Noble Metal Factory (Einzelverwah-
rung oder Sammelverwahrung) sicher verwahrt werden.

Die NMF um Ronny Wagner ist ein junges Team, das
ein professionelles Auftreten mit Lockerheit kombi-
niert. Die gut ausgebildeten und I&sungsorientier-
ten Mitarbeiter haben SpaB an ihren Aufgaben und
sind bestrebt, immer optimale und schnelle Wege
in der Zusammenarbeit mit Kunden und Vertriebs-
partnern zu finden.

Eine ausfuhrliche Beschreibung unserer vielseitigen
Anlageprodukte finden Sie auf unserer Webseite
www.anlage-in-gold.de.

Fazit: Das Risiko, kein Gold zu besitzen ist gréBer
als das Risiko, Gold zu besitzen.

Kontakt
Noble Metal Factory OHG
Schipkauer StraBBe 12

,év 01987 Schwarzheide

N ¢ Tel. 0357 52/ 94 95 10

Fax 0357 52/ 94 95 19
NOBLE METAL FACTORY info@noble-metal-factory.de
IHR VERMOGEN BRAUCHT SICHERHEIT

www.noble-metal-factory.de
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GOLD UND OSMIUM

GCefragt
und bekannt

Gold ist seit tausenden Jahren und
liber alle Kulturen hinweg begehrt
und wertvoll. Gerade die aktuelle
Situation kommt dem gelben Edel-
metall zugute — wenn auch nicht in
extremer Form. Ein anderes Edel-
metall ist hingegen noch recht un-
bekannt - was aber auch seine Vor-
teile mit sich bringt.

Knapp 100 Jahre lang spendeten
Gluhlampen von Osram in vielen
Der
Unternehmensname leitet sich von

deutschen Haushalten Licht.

den beiden Metallen Osmium und
Wolfram ab, die beide zu Beginn fir
die Verwendung von Glihfaden ver-
wendet wurden. Weil sich Osmium
jedoch fiur die Glihfadenproduktion
schnell als wenig brauchbar erwies,
verschwand es bald aus der Glihbir-
ne. Ein groBes Problem von Osmium
war vor allem der hohe Preis, der
sich aus der extremen Seltenheit des
Edelmetalls ergibt: So liegt die Jah-
resférderung heute bei gerade ein-
mal 120 Kilogramm. Zum Vergleich:

Allein im vergangenen Jahr wurden
knapp 3.500 Tonnen Gold geférdert.
Das ist ein Grund, warum Osmium
in der breiten Offentlichkeit bislang
wenig bekannt ist. Ein weiterer ist
dessen kurze Markthistorie: So ist
es erst seit 2015 auf dem Markt han-
delbar. Die geringe Bekanntheit des
Edelmetalls schmalert laut Ingo Wolf
aber nicht dessen Eigenschaft als
Kapitalanlage — im Gegenteil. ,Be-
kannte Edelmetalle besitzen nicht
nur einen hohen Bekanntheitsgrad,
sondern es bestehen auch jahrhun-
dertealte Ressentiments. Aus sol-
chen Griinden ist Silber immer noch
unterbewertet gegentiber Gold. Os-
mium ist als ,neues’ Metall in dieser
Hinsicht unbefleckt”, meint der Di-
rektor des deutschen Osmium-Insti-
tuts. Im Vertrieb wiirde die geringe
Bekanntheit des Edelmetalls deshalb
kein wirkliches Problem darstellen.
,Partner, die Osmium vertreiben,
stellen fest, dass die Offenheit ge-
geniber dem Edelmetall hoch ist.
Naturlich recherchiert jeder Kunde,

bevor er Osmium erwirbt. So soll es
aber auch sein. Genau aus diesem
Grund gibt es die Osmium-Institute,
deren Aufgabe es ist, die Offentlich-
keit ber Osmium fachlich korrekt zu
informieren. Dazu gehoren beispiels-
weise Erklarungen, warum Osmium
unfalschbar ist und warum es als das
seltenste Metall gilt”, so Wolf weiter.
Einen wesentlich héheren Bekannt-
heitsgrad als Osmium hat Gold, das
aktuell seinem Ruf als Krisenwéhrung
alle Ehre macht. ,Betrachtet man
den Goldpreis seit Anfang Februar
2020, so ist er trotz Einbruch im Marz
wieder auf einem neuen Hohenflug.

Herbert Behr
CEO
GOLDEN GATES AG

Ronny Wagner
Geschéftsfihrer
Noble Metal Factory OHG

Ingo Wolf
Direktor
Deutsches Osmium-Institut
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Seitdem stieg der Preis um ca. 15 %",
erlautert Herbert Behr, CEO der
GOLDEN GATES AG. So sank der
Goldpreis zwischen dem 11. und

dem 16. Mérz, also genau in der Zeit,
als wegen der Corona-Pandemie bei-
spiellose Einschrénkungen des 6f-
fentlichen Lebens verhéngt wurden,
um 200 Dollar je Feinunze auf 1.451
Dollar. Kurioserweise sorgte gerade
Sicherheit dafiir, dass der Goldpreis
wieder Fahrt aufnahm. ,Der Spott-
preis fur Gold hat sich von dem Ein-
bruch Mitte Marz mehr als erholt.
Er stieg mit Abnahme der extremen
Volatilitdt, nachdem Zentralbanken
weltweit MaBnahmen angekindigt
hatten, unbegrenzte Unterstiitzung
fur die Finanzmérkte bereitzustel-
len”, erldutert Ronny Wagner. Dass
der Kurs des Edelmetalls in den ver-
gangenen Wochen wieder deutlich
zugelegt hat, sieht der Geschéfts-
fihrer der Noble Metal Factory
OHG im Wiederaufkeimen des In-

vestoreninteresses begrindet. ,Die
einen wollen ihr Fiat-Geld schnellst-
méglich in Edelmetalle umtauschen,
die anderen bendtigten dringend
Liquiditat, um die klaffenden Lécher
in den erodierenden Wertpapier-
portfolios zu stopfen”, so Herbert
Behr Uber die Grinde, dass sich
Edelmetallhandler und Prageanstal-
ten Uber eine steigende Nachfrage
nach Goldmiinzen und -barren freu-
en kénnen. Die Nachfrage war aber
nicht so stark, dass der Goldpreis
eine extreme Steigerung erfuhr.
Herbert Behr ist angesichts dieser
Entwicklung nicht Uberrascht: ,lIch
denke nicht, dass der Goldpreis bei
jeder Krise explodieren muss. Wich-
tig ist erst mal, dass Gold der Krise
widersteht und robust wie immer als
Krisenwahrung ist.” Damit wieder-
holt sich eine Entwicklung aus der
Finanzkrise 2008, als der Goldpreis
ebenfalls nur geméchlich zunahm
und lediglich nach der Pleite der

US-Investmentbank Lehman Bro-
thers einen Sprung um circa 10 %
innerhalb eines Tages machte. Ein
wesentlicher Unterschied zwischen
der jetzigen Krise und der Finanz-
krise 2008 ist jedoch, dass damals
die Wirtschaft ungestort weiter lau-
fen konnte — im Gegensatz zu jetzt.
Genau diesen Stillstand sieht Ronny
Wagner als einen wesentlichen Grund
dafir an, warum der Goldpreis sich
derzeit trotz der unnormalen Zeiten
normal bewegt: ,Das aktuelle Preis-
niveau bei 1.740 Dollar (18. Mai, Anm.
der Red.) sollte meiner Ansicht nach
als temporar angesehen werden, da
ein GroBteil der jahrlichen Goldpro-
duktion aufgrund COVID-19 stillge-
legt wurde, und dadurch physische
Lieferungen extrem schwer gemacht
werden. Das wiederum sollte als zu-
satzlicher Katalysator fir das gelbe
Edelmetall dienen und es in Rich-
tung 2.000 Dollar je Unze bewegen.”
(ahu)
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INTERVIEW

Gold hat
alles uberlebt

Noble Metal Factory gelten als die Experten fiir die
sichere Anlage in Edelmetalle. Grund genug fiir ein
finanzwelt-Interview mit Griinder und Eigentiimer Ronny
Wagner Uiber Gold in Zeiten von Corona und anderen
Krisen und warum Silber ein mindestens ebenso span-
nendes Investment ist.

finanzwelt: Herr Wagner, Gold gilt ja als Krisenwah-
rung. Gibt es zurzeit einen Corona Effekt?

Ronny Wagner» Den gibt es. Wir vergleichen den Gold-
preis immer gern mit einem Fieberthermometer. Ein
Fieberthermometer diagnostiziert Fieber durch Messen
der Koérpertemperatur. Ein steigender Goldpreis diag-

nostiziert Stérungen und aufkommendes Misstrauen im

Finanz- und Geldsystem. Er steigt immer dort, wo Miss-
trauen aufkommt und fallt, wo Vertrauen in das Finanz-
system herrscht.

finanzwelt: Natirlich kann Gold mehr als nur Krisen-
absicherung. Warum gehért Gold in jedes Portfolio?

Wagner» An der Bérse werden keine Sachwerte gehan-
delt, sondern lediglich Wertversprechen, Anteilsscheine
und Anspriche. Mit dem Erwerb dieser Papiere geht die
Hoffnung einher, dass diese zu einem spateren Zeitpunkt
auch eingeldst werden. Diesen Makel besitzen Sachwerte
nicht. Sachwerte haben sich in vergangenen Krisen im-
mer sehr gut geschlagen. Und besonders Gold hat seinen
Nimbus erhalten, weil es eben nicht pleitegehen kann
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und es unabhéngig von Wirtschafts- und Wahrungssyste-
men ist. Wahrend Papiergeld und Wertversprechen sich
beliebig nachdrucken lassen, bleibt der Bestand an Gold
immer gleich. Wer vor 50, 100 oder 500 Jahren Gold be-
sal3 und behalten hat, dessen Nachkommen kdnnen es
heute noch immer problemlos zu Geld machen. Ein auf
eine alte Wahrung lautendes Sparbuch hingegen wiére
nur noch Makulatur. Das Risiko, kein Gold zu besitzen ist
groBer als das Risiko, Gold zu besitzen.

finanzwelt: Physisch, virtuell oder am besten beides?
Wagner» Unbedingt physisch. Mit Papiergold ware man
wieder bei einem Wertversprechen. Die meisten Men-
schen bauen ihre Anlagestrategie auf ein funktionieren-
des Geld- und Finanzsystem auf. Und das kann sich, wie
die Krisen der Neuzeit gezeigt haben, als existenzbedro-
hender Fehler herausstellen. Das Ziel einer Geldanlage
ist Robustheit und nicht Rendite. Robustheit gegeniiber
allen denkbaren externen Schocks. Die Corona-Pandemie
traf unsere Gesellschaft wie ein Blitz aus heiterem Him-
mel. Ein klassischer ,Schwarzer Schwan’ mit weitreichen-
den Konsequenzen, deren Ausmal wir heute noch nicht
abschéatzen kénnen. Das Reaktor-Unglick von Fukushima
hat uns gezeigt, dass wir keine Atomreaktoren in von Erd-
beben bedrohten Regionen aufstellen sollten. Die Lehm-
an-Pleite fihrte uns vor Augen, dass unser Finanzsystem
extrem anfallig und zerbrechlich ist. Schwarze Schwéne
sind groB3e, unvorhersehbare Ereignisse mit massiven
Folgen. Diese Vorfalle fihren unser Denken aufs Glatteis.
Da sie im Nachhinein erklarbar sind, rufen sie in uns den
Eindruck hervor, wir hatten sie vorausgeahnt. Doch dem
ist nicht so. Das Leben ist nicht vorhersagbar und die Ge-
schichte nichts Lineares. Die Rolle des Zufalls wird unter-
schatzt. Und wenn wir damit konfrontiert werden, befallt
uns Angst, und es kommt zu Uberreaktionen. Die Ereig-
nisse der letzten Wochen geben dafir ein Lehrbuchbei-
spiel ab. Unsere Strategie setzt daher auf Altbewéahrtes.
Gold hat alle historischen ,Schwarzer Schwan’-Ereignisse
Uberlebt. Gold in physischer Form.

finanzwelt: Wer auf die Wertsteigerung langfristig
schaut, kénnte auch Gold als Baustein der Altersvor-
sorge sehen. Sehen Sie das dhnlich?

Wagner» Unbedingt. Doch hier gilt es, zwischen Wert
und Preis zu unterscheiden. Der Wert von Gold ist kons-
tant. Ein Kilo Gold bleibt ein Kilo Gold. Nur der Preis, der
in ungedeckter Papiergeldwédhrung ausgedriickt wird,
schwankt. Doch diese eignet sich nicht als WertmaBstab.
Da ist Gold zweckmaBiger. Denn es hat die Menschen
in den letzten dreitausend Jahren noch nie im Stich ge-
lassen und seinen Wert immer behalten. Papiergeldwah-
rungen kommen und gehen. Vom Menschen geschaffene
Systeme wie der Finanzmarkt haben ein Verfallsdatum.

Daher ist Gold aus meiner Sicht der Grundbaustein der
Altersvorsorge.

finanzwelt: Der Goldmarkt ist sehr transparent, wie
kann ich giinstig Gold einkaufen?

Wagner» Gute und seriose Edelmetallhandler gibt es
viele. Der Markt hat sich hier in den letzten Jahren sehr
gut entwickelt und fur Transparenz gesorgt. Fur mich ist
der regelméBige Goldkauf die langfristig glinstigste Art
des Golderwerbs. In den letzten 20 Jahren hat man durch
den bekannten Durchschnittskosteneffekt bis zu 10 %
Einkaufsvorteil erzielt.

finanzwelt: Was gibt es bei Silber zu beachten?
Wagner» Silber ist nicht nur fur mich die Investment-
chance des Jahrzehnts tGberhaupt. Silber hat den Vorteil,
dass es sowohl monetéres Metall als auch Industriemetall
ist. Diese Zwitterfunktion hat in der Form kein anderes
Edelmetall. Und aus diesen beiden Richtungen wird in
den nachsten jahren sicherlich die Nachfrage insgesamt
enorm angekurbelt. Fir einige Anleger ist jedoch die
Mehrwertsteuer beim Erwerb abschreckend. Hier kann
jedoch der Erwerb und die Einlagerung in ein Zollfrei-
lager Abhilfe schaffen. Denn in diesem Fall ware keine
Mehrwertsteuer zu entrichten. Aktuell ist der physische
Silbermarkt ziemlich ausgetrocknet und die Aufgelder in
diesem Bereich sind stark angestiegen.

finanzwelt: Arbeiten Sie mit Maklern und freien Ver-
mittlern zusammen und wie unterstiitzen Sie diese im
Vertrieb?

Wagner» Wir arbeiten sowohl mit dem klassischen Versi-
cherungsmakler, aber auch freien Vermittlern zusammen.
Diese schatzen vor allem unsere Produktvielfalt. Neben
dem klassischen Onlineshop bieten wir zwdlf verschiede-
ne Sparprogramme mit unterschiedlichen Stickelungen
und Vergitungsmodellen fir den Vertrieb an. Ob Agio-,
Disagio- oder Honorarmodell. Bei uns wird der Vertrieb
sicher fundig.

finanzwelt: Was sind lhre nachsten Projekte in 2020 und
20217

Wagner» Unser aktuelles Projekt ist die Programmierung
einer neuen Software fir den Innen- und AuBendienst.
Das wird uns sicher in den nachsten zwei Jahren beschaf-
tigen. AuBerdem sind wir standig dabei, unser Netzwerk
an Raffinieren und Scheideanstalten weiter auszubauen.
Gerade die aktuelle Krise und das damit verbundene, sehr
schnelle Austrocknen des physischen Edelmetallmarktes
zeigt uns deutlich, dass die Sicherung von Zugangswegen
zu Raffinerien und Scheideanstalten und damit die Verfug-
barkeit und Lieferféhigkeit von physischen Edelmetallen
fir Edelmetallhandler das A und O in der Zukunft ist. (lvs)

finanzwelt extra Edelmetalle 03 | 2020
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Gold

Gold als sicherer Hafen gegen
den schwarzen Schwan

Ronny Wagner zeigt innovative Moglichkeiten auf, Vermégen in Gold zu sichern

Die in unserem Finanzsystem seit Jahr-
zehnten angehauften Risiken sind gi-
gantisch. Das Auftreten eines schwarzen
Schwans, der diese Risiken aufdeckt und
bereinigt, ist nur noch eine Frage der Zeit.
Der Vermdgenszyklus besagt, dass wir
Menschen immaterielle Dinge (Wissen,
Talente, Fahigkeiten) einsetzen und diese
dann Gber den Umweg des Geldes in ma-
terielle Dinge, also Sachwerte und Erleb-
nisse umsetzen. Alles Materielle kénnen
wir verlieren, egal wie gut wir es schit-
zen. Doch, keine Angst, das Uberleben
hangt nicht davon ab, wieviel materielle
GUter wir besitzen, sondern wie wir unse-
re Fahigkeiten und Talente einsetzen, um
Probleme zu lésen. Daher ist der immate-
rielle Teil des Vermogens immer vor Enl-
eignung, Inflation und Deflation sicher —
also eine hervorragende Investition.

Unvorhergesehene Ereignisse
geschehen immer aus dem Nichts.
Folglich miissen wir uns auf das Unvor-
hergesehene vorbereiten: materiell und
immateriell. Edelmetallanleger glauben
nicht, dass in unserem Finanzsystern,
das auf Geldschopfung und Schulden
griindet, nachhaltiges und dauerhaftes
Vermégen mit Forderungspapieren wie
Lebensversicherungen, Tagesgeldkonten
und Investmentfondsanteilen geschaffen
werden kann. [s ist die Bestandigkeit, die
Gold 7um bedeutendsten Vermdgens-
wert macht. Gold ist das einzige Geld, das
5.000 Jahre lang Gberlebt hat. Staaten,
Finanzsysteme und Wahrungen kamen
und gingen. Gold aber Gberlebt sie alle.
Gold umgibt kein Zauber. Es ist einfach
nur echtes Geld. Warum also gegen die
5.000-jahrige Geschichte von Gold set-
zen, wenn es doch das einzige Geld ist,
das bislang Gberlebt hat? Gald ist keine
Investition, es ist ein Wertspeicher und
Tauschmittel. Jetzt ist die Zeit gekommen,
sich den sicheren Hafen zuzuwenden,
- da die gréBte Vermagenszerstorung der
Z Geschichte bereits begonnen hat. Doch

£ der groBte leil der Anlegerwelt ist nicht -

£ wachsam, sondern wiegt sich in grofer
Z Sicherheit. Die anstehende Implosion von

Aktien, Anleihen, Immobilien und buch-
stablich allen anderen Anlagemarkten
ist nur ein Punkt des kommenden Su-
per-GAU der Weltwirtschaft.

Die Aktienmarkte werden mit groBer Si-
cherheit stark fallen und viele Schuldner
werden zahlungsunféhig. Der grofite Teil
der Forderungspapiere wie Lebensversi-
cherungen, Sparblcher, Bausparkonlen,
Zertifikate oder Investmentfonds werden
ihre einmal gemachten Zusagen nicht
einhalten konnen. Mir ist bewusst, dass
diese Aussagen ihren bisherigen Glauben
an Kapitalmarkte, Politik, Geld und Finan-
zen maglicherweise zerstéren. Dennoch
méchten wir immer wieder vor allzu gro-
Bem Gotlverlrauen in unser heutiges Fi-
nanzsystem warnen. Der ndchste schwar-
ze Schwan wird uns mit groBer Sicherheit
aus dieser lllusion befreien.

Einen solchen sicheren Hafen, dem man

sich zuwenden sollte, bietet die Noble Me-
tal Factory an. Fur diesen Zweck wurden
Konzepte entwickelt, die der Sicherung
und Vermehrung von Kundenvermdgen
durch tdelmetalle dicnen. Verschiedene
Programme ermdglichen es dem Kunden,
individuell auf ihn zugeschnittene Anlage-
maglichkeiten zu erhalten.

Wenn die Wahrungen im Wert fallen,
wird Gold immer gefragler. Mil einer
Anlage in Gold sind Anleger daher gut
beraten. Solche durchdacht konzipier-
ten Anlagekonzepte bieten auch in Wirt-
schaftskrisen Stabilitat und sichern das ei-
gene Vermégen. Hierbei sind verninftige
und tragfdhige Losungen zum Schutz des
angesparten Geldes notwendig.

Auf welche Punkte sollte der Kunde
beim Kauf hier achten?
Unabdingbar ist hier der zu 100 Prozent
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physische Kauf und der Verbleib des
Goldes im Eigentum der Anleger. Drit-
te darfen keine Rechte am erworbenen
Edelmetall besitzen. Ginstige Einkaufs-
konditionen und wichtige strategische
Partner miissen weiterhin daflir sorgen,
dass die Goldanlagen einfach und sicher
zugleich sind. Uberdies sollte die Lage-
rung der Edelmetalle mit geografischer
Steuerung erfolgen. Besteht dann noch
eine hohe Flexibilitat ohne feste Lauf-
zeiten und Kindigungsfristen, kann der
Goldanleger fast nichts mehr falsch ma-
chen. Also sollten Sie sich fragen: Ist mei-
ne Anlage jederzeit verfligbar oder be-
komme ich sie problemlos ausgelieferl?
Gibt es ein transparentes Vertragswerk?
Ist das Produkt steuerlich flir mich glns-
1ig? Wenn Sie auf den GroBteil dieser Fra-
gen eine positive Antwort geben kdénnen,
kann Sie der schwarze Schwan nicht mehr
tiberraschen.

Sparen in Gold

Verlieren wir auch nicht unsere Jingslen
aus den Augen, Fir sie ist die Sicherung
und Erhaltung des Vermdgens fast noch
wichtiger. In Perspektive werden unserc
Kinder kaum noch dic Moglichkeit ha-
ben, von Zinsen oder sicheren Anlagen
zu profitieren. Hier sind Sie gut beraten,
wenn Sie einen Edelmetallsparplan fiir
Kinder Ihr Eigen nennen kénnen. Das Pro-
gramm ,Goldi” der Noble Melal Faclory
aus Schwarzheide ist ein klassisches Bei-
spiel daftr. Diese Geldanlage ist aufgrund
der Investition in Edclmetalle werthaltig,
funktionicrt jedoch wie ein Klassisches
Sparbuch. Das Geld wird jedoch nicht
.geparkt”, sondern in physische Edelme-
talle investiert. Auf diesem Weg steht eine
Geldanlage fiir Kinder zur Verfligung, die
auch Krisenzeiten sicher Oberdauert.

Eine weitere Einsatzmaglichkeit fir Sparen
in Gold er6ffnet sich im Bereich der be-
tricblichen Altersvorsorge.  Angestellten
und Arbeitern etwas Gutes tun und dabei
zugleich das eigene Unternehmen nach
varn bringen - dieser Wunsch treibt spa-
testens seit den 1960er Jahren viele deut-
sche Firmenchefs an.

Mit der Unternehmenskasse steht hier-
flr ein durch das Gesetz zur Verbesse-

rung der betrieblichen Altersversorgung
(BetrAVG) anerkanntes und wirkungs-
volles Instrument zur Schaffung héherer
Mitarbeiterzufriedenheit und einer zu-
satzlichen privaten Altersvorsorge 7ur
Verflgung. Quasi als Unternehmerbank
fungierend, besteht die Unternehmens-
kasse bereits seit Gber 150 Jahren. Gehor-
ten bislang vor allem GroBkonzerne und
einige etablierte Familienunternehmen zu
den Nutzern der Unternchmenskasse als
Unternehmerbank, wird dieses Finanz-
kenstrukt zunehmend auch van kleinen
und mittelstandischen Betrieben genutzt.
Insbesondere mittelstandische Unterneh-
men haben in der Vergangenheit oft auf
versicherungsgedeckte Losungen zur be-
trieblichen Altersvorsorge vertraut. Doch
diese Variante birgt unter anderem das
Risiko der Unternehmerhaftung.

Bei der Nutzung der Unternehmerbank
hingegen verbleibt die |iquiditat grund-
satzlich im Unternehmen, denn die Un-
ternehmenskasse arbeitet als Unterneh-
merbank wie eine Hausbank. Auf diese
Weise lassen sich Kontokorrentkredite
und Bankdarlehen tilgen, anstehende In-
vestitionen finanzieren und Geldanlagen
in Sachwerte abwickeln. Das betreffende
Unternehmen stéarkt damit seine eigene
Wirtschaftskraft und schafft zugleich eine
wirksame Altersvorsorge fiir die Mitarbei-
ter, denn fur diese ist die Unternehmens-
kasse eine Art Sparbuch, bei dem bereits
der erste eingezahlte Euro verzinst wird.
Versicherungslosungen zur Altersvorsor-
ge haben den Nachteil, dass Arbeitgeber
grundsétzlich auch fir die Zusagen der
Versicherer haften. Um dies zu vermei-
den, bedarf es guter Alternativiésungen.
Auch hier kommt der Varteil van Fdelme-
tallen zum Tragen. Als Riickdeckung fir
die betriebliche Altersvorsorge bekormmt
der Unternehmer eine steuerlich saubere
Lésung, begrenzt aber das Risiko der Ver-
sorgungszusage auf ein Minimum.

Wohin mit meinem Gold?

Line weitere lerausforderung fur Besitzer
von Fdelmetallen ist die sichere | agerung.
Da der Zugang zu professionellen Hoch-
sicherheits-Tresoranlagen hdufig nur in-
stitutionellen Anlegern maglich ist, wéren
hohe Summen fir die Unterbringung von
Gold und Silber aufzubringen. Um hier
wirtschaftlich zu bleiben, mussten Gold-
barren im Mindestwert von 1 Mio. Euro
erworben werden! Auch der Zugang
zu Zollfreilagern war bislang
meist nur Fingeweihten
moglich.

Jetzt  bekommt
der Unternehmer

/ jedoch gleichzeitig

Gold

den Zugang zum professionellen Gold-
und Silbermarkt und kann auf einfache,
preisginstige und zugleich sichere Art
und Weise steuertrei Gold und Silber kau-
fen, lagern und verduBern.

Nutzen Sie die vielfaltigen Mglichkeiten,
die Gold bietet, als sicheren Hafen fur Ihr
Vermdgen, dann kann Sie kein schwarzer
Schwan Uberraschen.
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Sparbuch war fruher

Die Sparquote der pri-
vaten Haushalte im Eu-
roraum betrug im zwei-
ten Quartal dieses Jahres
laut dem statistischen
Amt der Europaischen
Union (Eurostat) 13,3 Pro-
zent. Zum Weltspartag
am 30. Oktober sprach
WochenKurier mit dem
Finanzexperten Ronny
Wagner, Geschaftsfiihrer
der Noble Metal Factory
Schwarzheide und Griin-
der des Schule des Gel-
deseV.

STEFAN STAINDL

Der Weltspartag soll nicht nur den
Spargedanken férdern, sondern
auch den Blick und das Bewusstsein
der Menschen auf die Finanzwelt
schirfen. Wie blicken Sie als Finanz-
experte und Betreiber einer Schule
des Geldes, die eben diesen Blick
scharfen will, auf diesen Tag?

Die Initiative zum Weltspartag
wollte nicht einfach nur das
Sparen fordern. Vielmehr stand
bereits zu Beginn der padagogi-
sche Aspekt im Vordergrund. Die
finanzielle Bildung breiter Bevtl-
kerungsschichten — wie urspriing-
lich durch die 2. Resolution des
Sparkassenkongresses postuliert
- als padagogische Kernaussagen
des Weltspartages ist leider in
den Hintergrund getreten. Daher
wiinsche ich mir dringend eine
Riickkehr zum eigentlichen Zweck
des Weltspartages.

Macht Sparen heute noch Sinn oder
ist es nicht kliiger, sein Geld auszu-
geben, solange es noch Wert besitzt?
Wieso sollte ein intelligenter

Finanzexperte Ronny Wagner, Geschiftsfiihrer der Noble Metal Factory aus Schwarzheide und Griinder des

Schule des Geldes e V..

Mensch Geld sparen, wenn der
Staat immer neues Geld druckt?
Sparen galt als klug. In meinem
Geburtsjahr 1976 betrug der
durchschnittliche Sparzins 74
Prozent. 100000 DM Spargutha-
ben brachten 7400 DM Zinsen
ein. Real blieben, nach Abzug der
Inflation noch 3300 DM iibrig.
Heute ist das anders. 100000 Euro
bringen 250 Euro Zinsen. Nach
Abzug der Inflation landen wir tief
im Minus. Und Inflation gibt es nun
einmal, weil Regierungen stin-
dig neues Geld drucken. Daher
ist Sparen von Geld heute leider
keine kluge Entscheidung. Und da
Menschen Geld entweder Sparen
(Investieren) oder Konsumieren
liegt die Antwort auf der Hand.

Einst galt das Sparbuch als klassische
Sparform,um Geld zur Seitezulegen.
Passensolche Sparbiicher noch indie

heutige Zeit?

Definitiv nein. Das ist ein Mar-
chen der Vergangenheit: Es war
einmal ... da gingen die Menschen
zur Schule, ergriffen einen Beruf,
arbeiteten fleiBig, legten Geld auf
die hohe Kante, kauften sich ein
Hauschen, zahlten es ab, enga-
gierten sich langfristig in Aktien,
und wenn sie nicht gestorben
sind, dann leben sie noch heute.
Schluss mit der Mérchenstunde.
Menschen, die noch an dieses
Marchen glauben, kriegen heute
finanzielle Probleme.

Was sind grundlegend die wichtigs-
ten Regeln, die man beim Sparen
beachten sollte?

Geld nicht auszugeben und sich
Reserven anzulegen ist definitiv
ein Geheimnis von Wohlstand. In
meinem Buch »Geld(R)Evolutione
haben ich einen Zehn-Punkte-

Foto:FF |

Plan beschrieben. Daraus sind di
wichtigsten Punkte folgende: Fi
nanzbildung erwerben, sich einer
Uberblick iiber die persénlichs
Finanzlage verschaffen, mindes
tens zehn Prozent des Nettoein
kommens in die Reservenbildung
investieren, sich von allen unnd
tigen Finanzvertragen trennen
einen jahrlichen Finanz-TUV ma
chen und Disziplin und Ausdaue
beweisen.

Im Innenteil

B Was gute Varianten sind, um
zurzeit Geld gewinnbringend
anzulegen und warum Zentral-
banken verstarkt Gold aufkaufen
verrat Ronny Wagnerim Innenteil
auf der Seite 3 dieser WochenKu-
rier-Ausgabe.
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Misstrauen erhoht den Goldpreis

WochenKurier-In-
terviewzum Welt-
spartag am 30.
Oktober mit Ronny
Wagner, Griinder
der Schule des Gel-
des eV..Teil 2.

STEFAN STAINDL

Was wiren aus lhrer Sicht
zurzeit gute Varianten, um
Geld zu sparen bezichungs-
weise es gewinnbringend
anzulegen?

2000 platzte die Dotcom-
Blase. Der 11. September
fiihrte allen vor Augen,
dass der globale Terroris-
mus vor unserer Haustiir
angekommen war. 2007
zerfiel die Immobilienbla-
se, 2008 gingen die grob-
ten Banken des Landes in
die Knie, Die Zinsen wur-
den unter null gesenkt, die
Sparer zahlten die Zeche.
Die Olpreise stiirzten ab,
was die Ollinder erschiit-
terte. Der Krieg gegen
den Terror eskalierte, Die

Europdische Union geriet
unter Druck, als Griechen-
land, Italien und Spani-
en wackelten, Und heute
schlingert die Welt durch
die schlimmste Wirt-
schaftskrise aller Zeiten.
Regierungen drucken wie
verriickt Geld. In sclchen
Zeiten ist es ratsam, in
Dinge zu investicren, die

nicht beliebig vermehrbar -

sind, wie Sachwerte.

In der Vergangenheit konn-
te man mit Immobilien
gute Renditen einfahren. Ist
das noch so? Wie kann sich
daran auch der Normalver-
diener beteiligen?

Die eigengenutzte Immo-
bilie ist sicher fiir viele
Menschen ein erkldrtes
Ziel im Leben, Leider ist
dieses Investitionsobjekt
in den meisten Fallen
ein Verlustgeschaft und
kostet viel Geld. Fine
fremdgenutzte Immobilie
ist grundsatzlich eine gute
Entscheidung. Aber um
in diesem Markt erfolg-
reich zu sein, bedarf es
finanzieller Bildung. Ohne

L

Finanzexperte Ronny Wagner, Geschiftsfiithrer der
Noble Metal Factory und Griinder einer Schule des

Geldes.

diese erleidet man sicher
Schiffbruch und. ist auf
den Rat von >Expertenc
angewiesen. Wie bereits
gesagt muss der Folus auf
Dingen liegen, die nicht so
wie Papiergeld auf Knopf-
druck vermehrbar sind.

Weltweit haben sich in den
vergangenen Monaten Zen-
tralbanken verstirkt wieder
mit Gold eingedeckt. Wie
sinnvoll sind Edelmetalle
wie Gold und Silber bei pri-

Foto: Archiv/FF

vaten Anlegern?

Das ist richtiz. Wenn
Zentralbanken aus Pa-
piergeld aussteigen und
in Gold einsteigen, sollte
das die privaten Anleger
aufhorchen lassen. Gold
ist geronnenes Vertrauen
oder auch geronnenes
Misstrauen gegen alle an-
deren Wertversprechen
des Finanzmarktes. Der
Preis des Goldes steigt,
wo immer Misstrauen auf-
kommt. Misstrauen in die

Zukunft, die Politik, die
Regierung et cetera, Und
er fallt oder slagniert,
wo Vertrauen herrscht.
Schauen wir uns heute um,
sehen wir immer stirkeres
Misstrauen in fast allen
gesellschaftlichen Berei-
chen. Somit scheint es
nicht allzu vermessen von
mir zu sein, einen sehr viel
hoheren Goldpreis und in
dessen Windschatten ei-
nen sehr viel htheren Sil-
berpreis in den nachsten
Monaten und Jahren zu
prognostizieren. Das Risi-
ko, kein Gold zu besitzen
ist grofer als das Risiko,
Gold zu besitzen.

Mit threr Schule des Geldes
vermitteln Sie Menschen
grundlegendes Wissen Uiber
denFinanzmarktundseinen
Teilmirkten. Jetzt haben Sie
mit dem Vermbgensclub ein
weiteres Projekt am Start.
Was verbirgt sich dahinter?
Mit dem Vermégensclub
wollen wir regelmabig
Menschen die Maglichkeit
geben, sich grundlegend
iber aktuelle Trends an

den weltweiten Kapital-
méarkten zu informieren
und die Spielregeln des
Marktes kennenzulernen.
Um es auf einen einfa-
chen Nenner zu bringen:
Wie kann ich heute aus
Geld Vermdgen machen
und mich vor moglichen
negativen Entwicklungen
in der Zukunft besser
schiitzen. Es sollten bei
den Menschen die Alarm-
glocken schrillen, wenn
sich der bisher wichtigste
Faktor fiir die private Al-
tersvorsorge, der Zins, in
Luft auflost.

Im Internet

B Warurn finanzielle Bil-
dung an deutschen Schu-
len kaum eine Rolle spielt
und ob Kryptowahrung
wie Bitcoins eine Zukunft
hat erklart Ronny Wagner
im kompletten Interview
auf unserer WochenKu-
rier-Internetseite unter
www.wochenkurier.,
info/suedbrandenburg/
oberspreewald-lausitz
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Warum uns unsere Kinder Gold wert sein sollten

Egal ob als Eltern, GroBeltern oder Paten - filr unsere
Kinder méchten wir eine finanzielle Basis schaffen, die
ihnen spater beim Schritt in die wirtschaftliche Eigen-
standigkeit eine Hilfe ist. Frither kam dafiir das klassi-
sche Sparbuch zum Einsatz. Wir schenkten es den Kin-
dern zur Geburt und zahlten dann regelmaRig kleine
oder gréBere Betrage ein. Angesichts der einst respekta-
blen Zinsen war diese Anlageform attraktiv und fiihrte
dazu, dass die Kinder mit dem Erreichen der Volljahrig-
keit eine ansehnliche Summe zusammengespart hatten.
Fast immer reichte das Geld zumindest fiir den begehr-
ten Fihrerschein oder half bei der Einrichtung der ersten
eigenen Wohnung.
Leider hat die wirtschaftliche Entwicklung im Euroraum
azu gefiihrt, dass diese klassische Anlageform keine Er-
- trage mehr abwirft. Also macht es fiir unsere Kinder und
Fnke! keinen Sinn, weiterhin diese veraltete Sparform zu
utzen.

Warum soll ich fiir mein Kind in Gold investieren?
Die momentane finanzielle Entwicklung in Europa zeigt,
dass sogar Negativzinsen fiir private Sparer mit durch-
schnittlichem Vermogen eingefithrt werden kénnen.
Wenn wir also fiir unsere Kinder und Enkel Geld auf ein

GOLDIS TIPP:

Sparbuch einzahlen, ist langst nicht mehr sicher, dass
dieses nach 10 eder 15 Jahren {iberhaupt noch ein Gut-
haben hat.

Die Investition in Gold macht deshalb Sinn und ist dem
einst verbreiteten ,Geld-Sparen” unbedingt vorzuziehen.
Gold hat in den vergangenen Jahrtausenden bei jeder
wirtschaftlichen Krise seine Vorziige unter Beweis ge-
stellt, Es ist also klar: Gold hat das Zeug zum echten
Sicherheitsanker.

Gold - eine werterhaltende Anlageform

Die Investition in Gold und Silber ist sicherer als eine
Einzahlung von Geld auf Sparbiicher oder andere Kon-
ten. Gold ist zur Bewahrung und Sicherung lhres Vermé-
gens unverzichtbar und verfiigt iiber ein groBes Potenzi-
al moglicher Wertsteigerung. Aus diesem Grund sollten
Sie das Gold- oder Silberinvestment fiir Ihre Kinder mog-
lichst zeitig beginnen. Der Kindersparplan ,Goldi Gold-
hamster" der Noble Metal Factory OHG ist dafiir ein
hervorragendes Instrument. Geringe monatliche Betrage
oder Einmalzahlungen in beliebiger Héhe verwandeln
hier unsicheres Geld in sicheres Gold.

Das Wichtigste ist, dass am 18. Geburtstag lhrer Kinder
die Depots einen verniinftigen Wert haben.

Der Goldsparplan fiir Kinder:

sicher & wertstabil

Noble Metal Factory | Schipkauer Strafe 12 | 01987 Schwarzheide \
. 035752-949510 & info@noble-metaifactory.de f fo.com/noblemetal factory N
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VERSICHERUNG |

INTERVIEW |

AlS sehililz
und Geld
alternativios

FOCUs-MONEY: Gold wird gern als risikolos und Mittel zur
Vermogenssicherung bezeichnet. Phasenweise — etwa
von 2012 bis 2015 — buBte es aber kraftig an Wert ein.

Ronny Wagner: Sie durfen Risiko nicht mit Volatilitat
verwechseln. Natirlich schwankt der Preis des Metalls

kurzfristig und kann — auch mal ber ein paar Jahre -

nach unten tendieren. Auf lange Sicht spricht der Kurs-
verlauf aber fir sich, auch wenn sich die Preise in Wellen
entwickeln. Risikolos ist Gold jedoch als Wertspeicher.
Denn das Risiko eines Ausfalls, dass ein Wertverspre-
chen nicht eingehalten wird, wie das etwa bei Anleihen
oder Versicherungen mdglich sein kann, haben Anleger,
die Gold physisch kaufen, nicht.

MONEY: Sie meinen, es ist nicht abhangig von einer Ge-
genpartei und deren Solvenz?

Wagner: Exakt. Gold, und natlrlich auch Silber, ist als
Zahlungsmittel und Vermégensschutz alternativlos, In-
flationsschutz inklusive. Keine andere Anlage auf der
Welt weist diese Eigenschaften auf. Das Metall ist seit
5000 Jahren als Geld anerkannt und das einzige Zah-
lungsmittel, das diesen enormen Zeitraum Gberlebt hat.
Jedes andere, und vor allem Papiergeld, so stabil es
zeitweise auch gewesen sein mag, fiel irgendwann aus.
Auch wenn wir das bisherige Jahrhundert betrachten,
hat Gold in allen Wahrungen besser abgeschnitten als
alle groBen Anlageklassen oder Papiergeld.

MONEY: Gold glinzt hier aber nur, weil die Menschen es
{iber alle Generationen als Wertspeicher akzeptierten.

Wagner: Dieses Vertrauen kommt doch nicht von un-

gefahr. Gold ist und bleibt knapp und kann von keiner
Regierung nachgeahmt oder manipuliert werden. Zu-
dem ist es dauerhaft. Und schlieBlich wird es auBerhalb
des Finanzsystems gehandelt, das insbesondere
heute wieder zunehmend fragil wirkt. In den Kun-
dengesprachen bei Noble Metal Factory zeigt sich
deutlich, dass die Menschen diesbeziglich ein im-
menses Misstrauen in die Zukunft haben.

MONEY: Und deswegen wieder Investments in
Gold erwagen?

Wagner: Physisches Gold besitzt eine Versiche-
rungsfunktion gegen alle méglichen Schadensfal-
le im Finanzsystem. Und eine Versicherung sollte
man rechtzeitig vor dem Schadensfall abschlieBen.

14

und Partner der Liechtensteiner Vermégensverwaltung In-
crementum, in seinem aktuellen Goldreport ,In Gold We
Trust” vor. Der Euro verlor bislang gegeniiber Gold dem-
nach satte 77,5 Prozent an Wert.

Was das in der Praxis bedeutet, zeigt Stoferle jedes
Jahr anhand der selbst entwickelten Gold-Wiesnbier-Ratio.
Diese zeigt, wie viel Mafl Bier ein Besucher des Miinch-
ner Oktoberfests fiir eine Unze Gold bekommt. In diesem
Jahr waren es 115 Maf, nach 93 MaB im Jahr zuvor, Zu
Spitzenzeiten gab es sogar 227 Mah (1980). Es gab aller-
dings auch Zeiten, in denen es weniger waren. So lag der
Tiefpunkt bei 46 Maf (1998). Im Mittel waren es bislang
89 MaB. Dass sich die , Bierkaufkraft” des Goldes trotz der
Schwankungen klar besser entwickelt hat als die ,Bier-
kaufkrait” des Euro, zcigt dic Preisentwicklung fir den Li-
ter Gerstensaft: 1950 kostete die MaB umgerechnet 0,82
Euro, in diesem Jahr 11,80 Euro. Fiir 82 Cent bekdme man
heute also nur noch knapp 0,07 Liter Wiesnbier.

Thorsten Polleit, Chefvolkswirt der Degussa Goldhan-
del GmbH, kommt ebenfalls zu einem erniichternden Er-
gebnis: Ein unverzinstes Euro-Konto hatte von Anfang
1999 bis Februar 2019 ganze 28 Prozent an Kaufkraft ver-
loren; ein verzinstes gerade einmal drei Prozent hinzuge-
wonnen, Bei Gold hingegen stieg die Kaufkraft um knapp
235 Prozent. Das heiBt: Bekam man beispielsweise im Ja-
nuar 1999 fiir einen Euro genau einen Apfel, wiren es im
Februar 2019 mit einem Euro-Investment 0,72 Apfel (un-
verzinst) beziehungsweise 1,03 Apfel (verzinst) gewesen.
Mit einer Anlage in Gold konnte man sich hingegen stolze
3,35 Apfel leisten. ,Gold hat damit die Wertaufbewah-
rungsfunktion besser erfiillt als das Euro-Geld”, so Polleit.

Schutz vor Inflation. Schon eine Teuerungsra-
te von zwei Prozent jahrlich vernichtet langfris-
tig grobe Teile des (Geld-)Vermdgens. So wiir-
—de die Kaufkraft in 20 Jahren um fast 33 Prozent
—4_abschmelzen, in 30 Jahren um rund 45 Prozent.

Inflation verlangt also regelrecht nach Gold. Ziehen die
Preise starker an, ist das sogar besonders gut fir den Gold-
preis. Beweis: In Jahren, in denen die US-Inflationsrate
hoher als drei Prozent war, stieq der Goldpreis im Schnitt
um 15 Prozent, so Berechnungen des World Gold Coun-
cil. Nur wenn die Inflationsra-
te deutlich abnimmt, gibt das
Edelmetall nach.

LCine anziehende Inflation
scheint derzeit allerdings in
weite Ferne gertickt. Die Gold-
profis von Incrementum sind
jedoch tdberzeugt, dass sich
langsam, aber bestdndig ein
Inflationsdruck aufbaul — weil
JPolitiker und Zentralbanker
mit ihren Geldexperimenten
genau das erreichen wollen.”
Schwéchelt dann auch noch
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die Konjunktur (= Stagflation), enlsiehl ein Mix, in dem Zwei wie Pech und Schwefel
Gold als wichtige Versicherung dient. Steigende Preise Jassen fast immer auch den Gold-
preis steigen. Dabei mussen es nicht einmal beson-

Gut auch bei Deflation. Sinken die Preise fir ders hohe jahrliche Inflationsraten sein. Anleger
Giiter und Dienstleistungen, spricht man von sind also gut beraten, in Zeiten, in denen Giter und
Deflation, Line Situation, in der Gold aul den Dienstleistungen tendenziell teurer werden, Gold
ersten Blick uninleressanl wirkt. Das britische zu halten, Aber auch in Zeiten fallender Preise (De-
Research-Institut Oxford Economics hat aller- flation) besteht kein Grund, sich davon zu trennen.
dings herausgefunden, dass sich der Goldpreis auch bei Einzig wenn die (positive) Inflationsrate sinkt,
Deflation relativ gut entwickelt. Die Erklirung erscheint kénnte man lber einen Verkauf seiner Goldbestén-
simpel: Deflation geht meist mit massiven Prablemen im de nachdenken. Sinnvoll wiére das aber sicher nur,
Finanzsystem einher sowie mit der Gefahr einer Rezessi- wenn dies Uber einen langen Zeitraum stattfindet.

on - oder einer lang anhaltenden wirtschaftlichen Schwa-
che, wie das Beispiel Japan zeigt. In einem solchen Um-
feld ist Gold vor allem als Kriscnmetall gefragt,

% Inflation in den USA und Goldpreis

air in Prozen!

Geringe Korrelation mit anderen Asset-Klassen.
Gold hat seine Eigenschaft als zuverldssiger
Slabilisator erst jiingst wieder beweisen kon-
nen. Wihrend die Aktienmarkte in der zwei-
ten Jahreshalfte 2018 Verluste im zweistelli-
gen Prozentbereich erlitten, legte der Goldpreis spiirbar
zu. Auch wiahrend vorheriger Crashs fliichteten Investoren one’ W 11 12 13 14 15 16 17 18 2019
regelmafig in das gelbe Edelmetall (s. Grafik Seite 11). »

Lueile: incrementum

NOBLE METAL FACTORY

WARTE NICHT,

UM EDELMETALLE ZU KAUFEN,
KAUFE EDELMETALLE
UND DANN WARTE!

Naoble Metal Factory | Schipkauer Strale 12 | 01987 Schwarzheide
L. 035752-949510 & info@noble-metal-factory.de f fb.com/noble.metal factory
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Was ist Wissen? Es ist die Gesamtheit der Satze, die wir fiir
wahr halten. Wissen bedeutet nicht, im Besitz von Wahr-
heit zu sein, sondern durch die Oberfliche zu dringen und
nach der Wahrheit zu streben. Fortschrittlich ist es, seine
eigenen Uberzeugungen und Meinungen zu iiberpriifen.
Denn Wissen beginnt mit der Zerstérung von Tiuschun-
gen, mit der ,,Ent-Tduschung”.

Der Finanzmarkt ist einer der Wissensbereiche mit den grél3-
ten Missverstiandnissen. Gute finanzielle Einschatzungen vor-

Ronny Wagner, Geschéftsfiihrer Noble Metal Factory OHG

zunehmen, ist eine sehr wichtige Fahigkeit des Menschen.

Die liberwiegende Mehrheit der Menschen versteht wenig
oder nichts vom Geld- und Finanzsystem. Ein Beispiel dafir
ist der Irrglaube von unbegrenztem Wirtschaftswachstum
und damit auch von unbegrenztem Konsum. Doch scheint
immer mehr Menschen ein Licht aufzugehen, dass diese Ver-
heiBung sich offensichtlich nicht erfiillen wird. Heute schlin-
gert die Welt durch die gréBte Wirtschaftskrise der vergan-
genen Jahrhunderte. Nur durch permanentes Gelddrucken
wird das Unvermeidliche noch weiter hinausgezdgert. Und
das liegt neben &konomischen Widerspriichen an dem Fi-
nanzsystem selbst. Die Entwicklung dieses Systems wurde
nicht mehr durch die Frage: ,Was ist gut fiir den Menschen?”
bestimmt, sondern durch die Frage: ,Was ist gut fir das
Wachstum des Systems?”

In diesem Umfeld Vermégen bilden zu wollen, ist eine be-
sondere Herausforderung. Nur mit finanzieller Bildung kann
dies gelingen. Die Schule des Geldes e. V. stellt sich dieser
Herausforderung und mochte einen Beitrag leisten, den Pro-
zess der ,Ent-Tauschung” einzuleiten.

Macht Sparen heute noch Sinn?

.Wieso sollte ein intelligenter Mensch Geld sparen, wenn der
Staat immer neues Geld druckt? Sparen galt als klug. In mei-
nem Geburtsjahr 1976 betrug der durchschnittliche Sparzins
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7,4 %. 100.000 DM Sparguthaben brachten 7.400 DM Zinsen
cin. Real blieben, nach Abzug der Inflation, noch 3.300 DM
brig. Heute ist das anders. 100.000 Euro bringen 250 Euro
Zinsen. Nach Abzug der Inflation landen wir tief im Minus.
Daher ist Sparen von Geld heute leider keine kluge Entschei-
dung. Und da Menschen Geld entweder sparen (investieren)
oder konsumieren, liegt die Antwort auf der Hand.”

Passen Sparbiicher als klassische Sparform noch in die
heutige Zeit?
.Definitiv nein. Das ist ein Marchen der Vergangenheit.”

Was sind die wichtigsten Regeln, die man beim Sparen be-
achten sollte?

»Geld nicht auszugeben und sich Reserven anzulegen ist de-
finitiv ein Geheimnis von Wohistand. Die wichtigsten Punkte
lauten: Finanzbildung erwerben; sich einen Uberblick iiber
die persénliche Finanzlage verschaffen, mindestens 10 % des
Nettoeinkommens in die Reservenbildung investieren, sich
von allen unnétigen Finanzvertrdgen trennen, einen jahr-
lichen Finanz-TUV machen und Disziplin und Ausdaucr be-

weisen.”

Was wiéren aus lhrer Sicht zurzeit gute Varianten, um Geld
gewinnbringend anzulegen?

»Die Dotcom-Blase, der 11. September, globaler Terrorismus
vor unserer Haustilr, die geplatzte Immobilienblase, Banken-
crash, Nullzinsen, Griechenland, Italien und Spanien wackel-
ten. In solchen Zeiten ist es ratsam, in Dinge zu inveslieren,
die nicht beliebig vermehrbar sind, wie Sachwerte.”

Kann man mit Immobilien noch gute Renditen einfahren?
.Die eigengenutzte Immobilie ist sicher fiir viele Menschen
ein erklartes Ziel im Leben. Leider ist das in den meisten Fil-
len ein Verlustgeschaft und kostet viel Geld. Eine fremdge-
nutzte Immobilie ist grundsatzlich eine gute Entscheidung.
Aber um in diesem Mark: erfolgreich zu sein, bedarf es finan-

AMZEIGE

zieller Bildung. Ohne diese erleidet man sicher Schifforuch.
Man muss den Fokus auf Dinge legen, die nicht auf Knopf-
druck vermehrbar sind.”

Weltweit haben sich in den vergangenen Monaten Zent-
ralbanken mit Gold eingedeckt. Wie sinnvoll sind Edelme-
talle bei privaten Anlegern?

»Wenn Zentralbanken aus Papiergeld aussteigen und in Gold
einsteigen, sollte das die privaten Anleger authorchen las-
sen. Gold ist geronnenes Vertrauen oder auch geronnenes
Misstrauen gegen alle anderen Wertversprechen des Finanz-
marktes. Der Preis des Goldes steigt, wo immer Misstrauen
aufkommt. Und er fillt oder stagniert, wo Vertrauen herrscht.
Somit scheint es nicht allzu vermessen von mir zu sein, einen
sehr viel héheren Goldpreis und in dessen Windschatten ei-
nen sehr viel hdheren Silberpreis in den ndchsten Monaten
und Jahren zu prognostizieren. Das Risiko, kein Gold zu be-
sitzen ist gréBer als das Risiko, Gold zu besitzen.”

Sie haben mit dem Verm8gensclub ein weiteres Projekt
am Start. Was verbirgt sich dahinter?

«Mit dem Vermégensclub wollen wir regelmalig Menschen
die Maglichkeit geben, sich iiber aktuelle Trends an den
weltweiten Kapitalmérkten zu informieren und die Spielre-
geln des Marktes kennenzulernen. Um es auf einen einfachen
Nenner zu bringen: Wie kann ich heute aus Geld Vermégen
machen und mich vor méglichen negativen Entwicklungen in
der Zukunft besser schiitzen?"

Unser Wohlstand steht und fillt mit finanzieller Bildung.
Warum spielt sie dann an deutschen Schulen kaum eine
Rolle?

.Menschen lernen, indem sie Fehler machen. In der Schule
lernen Kinder durch Frontalunterricht. Sie lesen, wiederholen
und legen eine Prifung ab. Besteht cine Priifung aus zehn
Fragen und der Schiller gibt drei falsche Antworten, wird er
vom Lehrer mit 70 % bewertet und weiter geht es. Der wich-
tigste Teil der Priifung, die Fehler, werden verworfen. Statt
aus ihren Fehlern zu lernen, werden die Schiller dafir be-
straft. Deshalb haben die meisten Menschen Angst vor Feh-
lern und halten lieber an den althergebrachten Geldanlagen
fest. Das verhindert den so wichtigen Lerneffekt und ldsst
uns an Dingen festhallen, deren Zeil lingst abgelaufen ist.
Fehler sind Chancen fir Schiiler und Lehrer, kliiger zu wer-
den. Fehler verraten dem Lehrer, was ein Schiiler nicht kann,
und oft, was ihm der Lehrer nicht beibringen konnte.”

Kontakt

Noble Metal Factory OHG
Schipkauer Stralle 12
01987 Schwarzheide

Tel. 0357 52 /9495 10
Fax 0357 52/ 949519
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NOBLE METAL FACTORY  info@noble-metal-factory.de
IHR VERMOGEN BRAUCHT SICHERHEIT  wwwwinoble-metal-factory.de
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Es muss eben menscheln

Man nehme ein Aufnahmegerét, sowie
mit Helmut Schulz-Jodexnis, Leiter
Produktbereich Sachwerte & Immobi-
lien von Jung, DMS & Cie., einen lang-
jahrigen Kenner der Vertriebswelt,
dazu noch drei erfahrene Initiatoren
wie Steffen Hipp, Geschiftsfihrer
der UIP United Investment Partners,
Wolfgang J. Kunz, Vertriebsdirektor
von DNL Real Invest AG und Ronny
Wagner, Geschiftsfiihrer Noble Metal
Factory OHG sowie einen Stapel an
Fragen aus der finanzwelt-Redaktion.
Ganz unter sich sprachen die Exper-
ten viel freier und ungezwungener.

Ein gelungenes Experiment.

Helmut Schulz-Jodexnis: Mein Name
ist Helmut Schulz-Jodexnis. Ich komme
von der Jung, DMS & Cie. Wir sind seit
16 Jahren, die wir jetzt bestehen, immer
einer der grofiten Maklerpools. Zwar
kommen wir mehr aus dem Investment-
und Kapitalanlagegeschift, bauen aber
zurzeit sehr stark das Versicherungsge-
schaft aus. Von der 1 Mrd. Euro Neuge-
schaft im Jahr entfallen rund 10 % auf
Sachwerte. Bitte stellen Sie lhr Unler-
nehmen und lhre Anlageprodukte vor:

Steffen Hipp» Mein Name ist Steffen
Hipp. Ich bin Griinder der UIP Group.
Wir haben gerade einen geschlosse-
nen Immobilien AIF aufgelegt, genauer

Helmut Schulz-Jodexnis

gesagt einen Private Equity-Fonds und
fokussieren uns dabei auf Mikroapart-
ments in deutschen Top 7-Standorten
sowie groBeren Universitats- und Fach-
hochschulstandorten. Wir haben dafir
gerade erst die Vertriebszulassung er-
halten und akquirieren jetzt Vertriebs-
partner.

Wolfgang J. Kunz» Ich bin Vertriebsdi-
rektor der DNL Gruppe. Uns gibt es seit
2002, wir haben bis zum Jahr 2019 aus-
schlieBlich Vermogensanlagen platziert.
Derzeit sind wir mit unserem ersten GE-
PLANTEN AIF unterwegs und haben im
Laufe dieser Entwicklung die Entschei-
dung fallen mussen, ob wir noch einma
cine Vermédgensanlage auflegen méch-
ten. Nachdem unser ehemaliger Partner
nicht mehr mit uns eine Vermdgensanla-
ge auflegen wollte, haben wir uns ent-
schlossen, NUR NOCH komplett regu-
lierte AIF anzubieten, Wir sind fokussier:
auf US-Immobilien.

Ronny Wagner» Ich bin Inhaber und Ge-
schaftsfihrer der Noble Metal Factory
Die Firma gibt es seit 2013. Wi
sind Edelmetallhandler und handelr
Gold, Silber, Platin und Palladium in phy-
sischer Form. Urspringlich komme ict
selbst aus dem Investmentbereich. In-
zwischen bin ich aber froh, dass ich nich:
mehr im regulierten Segment unterwegs
bin, wenn ich so hére und sehe, was dz
an Regulierung seitens des Staates zum
vermeintlichen Wohle des Anlegers ge
macht wird. Kein Anleger erhilt dadurch
mehr Sicherheit.

Schulz-Jodexnis: Ich glaube, uns alle
bewegt die Regulierung. Die hat |z
immer zwei Ausloser: Der eine ist des
gute Wille zur Verbesserung der Trans-
parenz, also der proaktive. Dann haber
wir aber auch den reaktiven Ausldser
Immer wenn was passiert ist, hat die
Politik versucht nachzujustieren, dami:
es nicht wieder passiert. Nun ist es sc
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dass wir jetzt eine sehr stark regulier-
te Branche haben, was zwar nicht das
Ende von Allem ist, aber der Druck ist
schon deutlich zu spiiren. Mich wiirde
interessieren, wie Sie das wahrnehmen.
Ist das wirklich so, dass die Branche
dadurch transparenter geworden ist?
Auch interessiert mich die Frage, ob wir
dadurch teurer geworden sind.

Hipp» Grundsitziich bin ich kein
Freund von Regulierung. Angesichts
der vergangenen Skandale war es aber
gut, dass reguliert wurde. Sicherlich
kann man dariiber streiten, ob die Art,
wie reguliert wurde, richtig war. Aber
so wurden fiir Leute, die Anleger iber
den Tisch ziehen wollen, groBere Hiir-
den aufgebaut. Denn frilher war das
deutlich einfacher als heute. Somit ist
die Regulierung <ur Sicherheit der An-
leger an sich sinnvoll. Was die Kosten
betrifft: Sicherheit kostet immer Geld,
deshalb geht die Sicherheit, die die An-
leger bekommen, zulasten der Rendite.
Deshalb muss meiner Meinung nach
das Asset und die Wertschépfung auch
groB3 genug sein, um diese Sicherheit
finanziell decken zu kénnen.

Kunz» Die Vermdgensanlage hat den
Vorteil der héheren Rendite gegeniiber

einem AlF. Aber die Regulierung hat
im Sinne der Anleger Vorteile, speziell
beim Thema USA. Da gab es immense
Summen, die nach Amerika wanderten
und nie kontrolliert wurden. Was ich
aber immer wieder bei unseren Road-
shows erlebe ist, dass die meisten Ver-
mittler gar nicht wissen, was ein AlF ist.
Und die andere Seite ist eben auch,
dass es durch die Regulierung immer
weniger Vertrieb gibt, denn der Auf-
wand steigt ja immer mehr.

Hipp» Die Berater mit 34f Il werden mit
neuen Regelungen lberschiittet. Zum
Beispiel der DSGVOQ, der FinVermV etc.
Da miissen sie sich erst mal schlau ma-
chen und dann das auch umzusetzen.
Deshalb bin ich ein Fan ven groBen
Maklerpools ader Haftungsdachern, die
dieses Thema gleich global abdecken

JUNI /2019 - FINANZWELT

Steffen Hipp

» Sicherheit kostet immer Geld,
deshalb geht die Sicherheit, die die Anleger bekommen, zulasten der Rendite. «

kénnen und I dsungen fiir ihre Vertriebs-
partner bieten. Meiner Meinung nach
wird sich der 34f I-Markt weiter dezi-
mieren, zum Vorteil derjenigen, die im
Markt bleiben werden. Die Vertriebs-
partner, die noch im Markt bleiben, die
miissen wir viel mehr schulen, gerade
was das Thema Digitalisierung angeht.

Schulz-Jodexnis: Wir nehmen bei Jung
DMS auch wahr, dass durch die Regu-
lierung Ressourcen verloren gehen, Das
bedeutet, der Markt schrumpft. Das
hat Folgen fiir die Zahl der Anbieter
und der Angebole. Wir sind auf einem
Ruckschritt und zwar aufgrund der Re-
gulierung, die ja zum Schutz der Anle-
ger sein sollte.

Kunz» Der 34f lll ist ein Closed Shop.
Vielleicht auch durch das Alter der meis-

- Steffen Hipp

ten Vertriebspartner. Die sind wirklich
nur sehr schwer dazu zu bewegen, etwas
Neues zu tun. Diejenigen, mit denen wir
wirklich sehr viel Umsatz gemacht ha-
ben, die kamen und waren richtig bse:
Wieso komme ich jetzt mit so einem
furchtbaren Ding wie einem AIF? Die
meisten Vermittler gehen zu den Kun-
den, bei denen sie schon vier-, fiinfmal
abgeschlossen haben, mit den gleichen
Produktgruppen. Und das Wort ,Bera-
tung” kennt kaum einer von denen. Ich
war mal bei einem Vertriebsgespréch
dabei. Das mache ich nie wieder! Da
mache ich mich ja haftbar, wenn ich da-
neben sitze und sehe, was da abgeht.

Schulz-Jodexnis: Das wiirde aber hei-
Ben, dass es richtig ist, den Vertrieb zu
regulieren. Aber wie représentativ ist

finanzwelt Special 06 | 2019
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» Ganz egal, welches Produkt wir verkaufen: Wir missen bereit sein, hart mit dem
Vermittler zu arbeiten und ihm damit dann beim Kunden zu helfen. «

~ Wolfgang J. Kunz

die Gruppe derjenigen, die es falsch
machen? Wir haben ein Haftungs-
dach, da habe ich nur die, mit denen
ich auch arbeiten will. In der Breite ist
das sicherlich anders. Da ist vielen mit
Sicherheit der Aufwand zu grof8 fir
den Ertrag, wenn alles gesetzeskon-
form umgesetzt wird. Ob wir das Ziel
der besseren Beratung damnit wirklich
erreicht haben? Der zweite Punkt: Die
BaFin-Regulierung. Ich bin mir zwar si-
cher, dass die Vermittler nicht anders
unter der Kontrolle der BaFin aufge-
stellt sind als bisher, aber das erst mal
zu organisieren... Ich sehe da natiirlich
auch die Chance, Leute besser zu quali-
fizieren. Aber das Gesetz muss mit Au-

:.'Wolfgéng J. Kunz

genmal kommen. Denn der Aufwand,
der bislang kalkuliert wird, ist deutlich
zu hoch.

Wagner» Eine bessere Qualifikation der
Berater durch die Regulierung sehe ich
nicht. Nur mehr Birokratie. Um das Ziel
des Anlegerschutzes zu erreichen, bend-
tigen wir etwas anderes als die Regulie-
rung. Wenn man breiten Bevélkerungs
schichten das Thema finanzielle Bildung
zugdnglich machen wirde, dann ist der
Effekt fur den Anleger viel groBer. Denn
dann haben wir endlich ein Beratungsge-
sprach auf Augenhdhe. Derzeit sitzt die
Person mit dem Wissensvorsprung dem
Kunden gegeniiber. Unter anderem aus
diesem Grund habe ich bereits 2008 die

Schule des Geldes gegriindet. Damit
ermégliche ich breiten Bevélkerungs-
schichten, sich mal grundlegend finanzi-
ell zu bilden. Denn das ist ein Schulfach,
das in den deutschen Lehranstalten lei-
der nicht existent ist.

Schulz-Jodexnis: Ich bin da villig bei th-
nen. Da muss beim Kunden eine Menge
passieren. AuBerdem wird der Kunde
durch die Regulierung auch an vielen
Stellen entmindigt, weil er eben die
Entscheidung nicht selbst wahrnehmen
darf. Andererseits steht dem ja der Be-
ralungsauftrag entgegen, denn Sie sit-
zen beim Kunden ja nicht nur wegen des
Vermittelns eines Produktes, sondern
auch wegen dem Vermitteln von Kennt-
nissen. Das wichtigste Gut fir den Ver-
trieb ist sein Kunde. Deshalb wird der
Kunde, der sein Geld vor dem Strafzins
retten will, iibervorteilt. Die entschei-
dende Frage ist: Wie kann ich mehr Kun-
den erreichen?

Wagner» Die klassischen Lésungen des
Finanzmarktes sind nicht dazu geeig-
net, mehr Wohlstand zu erreichen. Die
meisten Anleger vertrauen noch immer
den Geldwerten, sogenannten Wertver-
sprechen. Das ist doch vollig wahnsinnig.
Die Geschichtsbiicher sind voll mit Bei-
spielen, dass diese Vorgehensweise ins
Verderben filhrt. Es ist doch klar, was in
den nachsten Jahren da auf uns zurollt.
Das Regierungspapiergeld fihrt zu einer
Inflation, Staatsinterventionen und somit
zu groBer finanzieller Unsicherheit. Die
Lésung liegt bei Dingen, die sich nicht
beliebig vermehren lassen. Sachwer-
ten eben. Doch nur wenige Menschen
kommen von sich aus auf die Idee, in
Sachwerte zu investieren. Daher bent-
tigen wir den Vertrieb, um das proaktiv
zu machen. Wir brauchen Menschen,
die in der Lage sind, das Thema ,Sach
wert schlagt Geldwert” zu prisentie-
ren. Zum Beispiel Uiber die immer nach
sehr beliebten Kundenveranstaltungen.
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Schulz-Jodexnis: Das ist aber auch ein
eher dlteres Konzept: Der Kunde muss
zum Seminar kommen. Also nichts von
wegen Digitalisierung oder von wegen
der Kunde macht alles iiber das Smart-
phone. Aber an vielen Stellen geht das
eben nur so. In unserem Bereich sollte
man diese Andersartigkeit berlicksichti-
gen. Wie sehen Sie das? Wie kommen
wir wieder an den Kunden ran, wie be-
kommen wir den Vertrieb wieder moti-
viert? Ich finde das einen ganz wichti-
gen Aspekt, dass der Kunde, auch ganz
vermogende Kunden, die gar nicht wis-
sen, welche Méglichkeiten die haben,
weil sie einfach die Geschiftsmodelle
nicht kennen.

Kunz» Ich habe eben den Vermittlern
etwas Unrecht getan: Er kommt mit der
Flut an Auflagen, die er zu erfiillen hat,
nicht mehr klar. Wie kann er unser Pro-
dukt, damit meine ich USA, verkaufen?
Das ist immer schwer. Entweder wir ha-
ben den falschen Prasidenten oder ei-
nen Krieg ete. Der Vermittler steht nun,
wenn er dieses Produkt verkauft, einem
Kunden gegeniiber, der nichts iiber die
Risiken wissen will. Wenn der sich einen
Prospekt einer Vermégensanlage oder
einem AIF durchliest, da zeichnet er gar
nix mehr. Das ist ja der schlimmste Bei-
packzettel, den man bekommen kann.
Aber der Kunde muss das nun mal le-
sen. Ganz egal, welches Produkt wir
verkaulen: Wir miissen bereit sein, hart
mit dem Vermittler zu arbeiten und ihm
damit dann beim Kunden zu helfen.

Schulz-Jodexnis: Ich méchte dem
beipflichten. Wir haben auch diese
Erfahrung gemacht. Da geht es um
Krisenmanagement, darum, dem Kun
den zur Seite zu stehen, wenn mal
was ist. Wir haben die Anbieter auch
gequalt, dass die Kunden zur Not da
auch rauskommen. Mir ist aber cin
Punkt noch mal ganz wichtig: Die-
se Ideen von Exporo und Co., die
kommen da sehr sympathisch, ohne
Auflagen zum Kunden durch und ma-
chen damit auch nicht gerade kleine
Umsatze. Aber Vertrauen ist nicht di-
gitalisierbar, oder? Schen wir die Di-
gitalisierung eigentlich noch als ein
Mittel zum Zweck oder als Bremsklotz?
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Ronny Wagner

Hipp» Da gebe ich lhnen vollkommen
recht Vertrauen ist nicht digitalisier-
bar. Letzten Endes wird weiterhin von
Mensch zu Mensch verkauft, Digitalisie-
rung soll eine Unterstiitzung sein. Der
Berater geht zum Anleger und spricht
mit ihm das Thema durch. Der eigent-
liche Prozess, das ist ja eine Flut von Pa-
pier, die man hier auszufullen hat. Das
kann der Berater nun bequem mit dem
Kunden zusammen digital durchgehen.
Danach, wenn alles fir den Kunden
passt, kann dieser einfach per eSign un-

Kunz» Ich glaube nicht, dass der Ver-
mittler jemals ersctzt wird. Aber die
Kunden, alt wie jung, haben inzwischen
Apple-Watch und Co. Wenn der Kunde
durch die persénliche Ebene interessiert
am Produkt ist, und der Vermittler dann
in der Lage ist, aufgrund einer profes-
sionellen Abwicklung das zum Ende zu
bringen, dann ist der erfahrene Kunde
auch bereit zu zeichnen. Wenn dann al-
lerdings der Vermittler, der nicht ber
diese Tools verfiigt, dasteht wie vor 20
Jahren, dann hat er ein Problem.

» Wir brauchen Menschen, die in der Lage sind, das
Thema ,Sachwert schlagt Geldwert’ zu prasentieren. «

terzeichnen, Dann ist der Prozess
ideal digitalisiert. Aber der Anle-
ger wird niemals irgendetwas kau-
fen, nur weil es digital méglich ist.
Das Vertrauen muss schon da sein.

— Ronny Wagner

Wagner» Sche ich genauso. Bei kom-
plexen Dingen kommen wir an der Bera-
tung, am persanlichen Kontakt und dem
notwendigen Beziehungsaufbau nicht
vorbei. Es muss eben menscheln. (fw)
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Entwicklungen

Seit Jahresbeginn hat der Goldpreis
ein gutes Sechstel zugelegt. Neben
politischen und wirtschaftlichen Unsi-
cherheiten scheint das Edelmetall vor
allem von der Geldpolitik zu profitie-
ren, denn diese macht den entschei-
dendsten Nachteil von Gold derzeit
irrelevant.

Gold bringt keine Zinsen — dieses be-
liebte Argument aller Goldkritiker ist
langst obsolet: Auch Anlageformen,
mil denen man frither Sicherheit und
Rendite einigermalden in Einklang brin-
gen konnte (Sparbicher, Anleihen,
Lebensversicherungen) bringen heute
keine oder keine nennenswerten Zin-

sen mehr — mille Grazie, Signore Drag-
hil Auch wenn es am 1. November auf
dem Chefsessel der EZB einen Wech-
sel gab, ist nicht zu erwarten, dass sich
die Geldpolitik des Euroraums kinftig
verandern wird: Draghis Nachfolge-
rin Christine Lagarde gilt ebenfalls als
Verfechterin einer ultralockeren Geld-
politik. Fiir Ronny Wagner ist die No-
tenbankpolitik einer der wesentlichen
Grinde, warum Gold fur Anleger im-
mer attraktiver wird und der Preis des
Edelmetalls in den vergangenen Mona-
ten deutlich nach oben gegangen ist.
«Es gibt sicherlich eine ganze Menge
an Argumenten, die dafiir herhalten
kénnen, die Entwicklung des Gold-

preises der letzten Monate zu erklédren.
Gold scheint vor allem durch die sténdi-
gen Interventionen der Zentralbanken
immer attraktiver zu werden”, erldutert
der Geschiftsfithrer der Noble Metal
Factory OHG. Wie sehr der Goldpreis
mit der Notenbankpolitik korreliert,
|4sst sich mit einem Blick ein Jahrzehnt
zuriick gut nachvollziehen: Nachdem
das Edelmetall das Jahr 2008 mit einem
Kurs von 881,45 Dollar beendete, setz-
te in der Folgezeil ein massiver Anstieg
ein: Seit September 2009 lag der Gold-
preis nicht mehr unter der Marke von
1.000 Dollar und Anfang September
2011 wurde mit 1.900,85 Dollar sogar
ein Allzeithoch erreicht. Wahrend Gold
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also immer mehr an Wert gewann, gin-
gen die Zinsen deutlich zuriick: So un-
ternahm die US-Notenbank Fed im lahr
2008 gleich sieben Zinsschritte und
senkte dabei den Leitzins von 4,25 %
auf 0,0 bis 0,25 %. Dieser Wert wurde
dann auch Gber die kommenden sieben
Jahre nicht angelastel. Seitdem wurde
er immer nur leicht erhéht und kam
nicht lber die Marke 2,5 % hinaus. In
den vergangenen Monaten entwickel-
te sich der Leitzins sogar wieder rlick-
laufig. Weniger schnell, dariiber umso
nachhalliger senkle die EZB die Zinsen:
Nachdem der Leitzins im Sommer 2008
noch 4,25 % betragen hatte, ging er bis
Frihjahr 2016 auf 0 % zuriick.

Mit einem Vermogen 83 Mrd. Dollar
ist Warren Buffett laut World's Billio-
naires List nach Jeff Bezos und Bill
Gates der drittreichste Mensch des
Planeten. Einen Teil dieses Vermégens
in Gold anzulegen, ist fiir das ,Orakel
von Omaha” jedoch undenkbar, wie
er im Jahr 1998 gegeniiber Studenten
der Eliteuniversitat Harvard unmissver-
standlich klar machte: ,Gold wird aus
dem Boden heraus gegraben, in Afrika
oder sonstwo in der Welt. Danach wird
es eingeschmolzen und jemand grabt
einen weiteren Stollen und da wird es
eingelagert. Es werden Leute bezahlt,
die den Stollen rund um die Uhr bewa-
chen. Gold hat keinen Nutzen. Ein Mars-
mannchen wiirde sich ob diesem Geha-

JUNI /2019 - FINANZWELT

be am Kopf kratzen.” Ganz unrecht hat
Buffett mit seiner Meinung nicht: Von
den knapp 200.000 Tonnen des Edel-
metalls, die bislang in der Geschichte
der Menschheit geférdert wurden, la-
gern ca. 34.000 Tonnen in den Tresoren
der weltweiten Zentralbanken. Dass die
Notenbanken ausgerechnet auf Gold
als Wertaufbewahrung setzen, hangt
vor allem mit dessen groBer kultureller
Bedeutung zusammen: Uber alle Zeiten
spielte Gold eine hohe kulturelle Rolle
und es gibt unzahlige Mythen und Le-
genden um das Edelmetall. Fiir Ronny
Wagner ist das entscheidende Argu-
ment fur Investitionen in Gold deshalb
auch immaterieller Natur: ,Gold ist ge-
ronnenes Vertrauen oder auch geron-
nenes Misstrauen gegen alle anderen
Wertversprechen des Finanzmarktes.
Misstrauen in die Zukunft, dic Politik,
die Regierung ctc. Und er fillt oder sta-
gniert, wo Vertrauen herrscht. Schauen
wir uns heute um, sehen wir immer
starkeres Misstrauen in fast allen ge-
sellschaftlichen Bereichen.”

Jahrzehntelanges Misstrauen, und zwar
gegeniiber der EU, fihrte auch zum
Brexil, dessen Ausgang nach wie var
offen ist. Ein Blick aut die Goldpreisent-
wicklung der jiingeren Vergangenheit
zeigt, dass der EU-Austritt des Verei-
nigten Kénigreichs durchaus einen Ein-
fluss auf diesen haben kénnte: So legte
der Kurs des gelben Edelmetalls am
24, Juni 2016, dem Tag nach dem Refe-
rendum, um knapp 100 Dollar gegen-
iber dem Vortag zu und dberschritt die

Marke von 1.300 Dollar. Nachdem der
Goldpreis im Herbst 2016 dann wieder
deutlich nachgab und unter die Marke
von 1.200 Dollar fiel, konnte erst wieder
im September 2017 die 1.300-Schwel-
le Uberschritten werden. Nachdem er

Ronny Wagner
GeschaltsfGhrer
Noble Metal Factory OHG

sich in den folgenden knapp zwei Jah-
ren immer wieder (iber und unterhalb
diese Marke bewegte, nahm er im
Sommer dieses Jahres richtig Fahrt auf:
Am 24. Juni 2019, also genau drei Jahre
nach dem Brexit-Referendum, wurde
die Marke von 1.400 Dollar iiberschrit-
ten, die seitdem, bis auf wenige Tage
im Juli, nicht mehr unterschritten wur-
de. Am 14. August 2019 kostete Gold
sogar erstmals seit April 2013 wieder
1.500 Dollar und Ende August wurde
mit 1.555,07 Dollar sogar der hdchste
Stand seit 2013 erreicht. Ronny Wagner
glaubt angesichts der Uberall herr-
schenden Misstrauens nicht, dass der
Goldpreis in absehbarer Zeit nachhal-
lig einbrechen wird: ,Somit scheint es
nicht allzu vermessen von mir zu sein,
einen sehr viel héheren Goldpreis in
den nichsten Monaten und Jahren zu
prognostizieren.” (ahu)
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Wissen

Die Spielregeln
des Geldes

Ronny Wagner setzt sich fir mehr finanzielle
Bildung ein und erklart, warum ein gut gemischtes
Portfolio so wichtig ist

Politik, Wirtschaft und MNnanzkrisen halten
die Finanzwelt standig in Atem. Ronny
Wagner ist Geldcoach und leitet die Schu-
le des Geldes e.V.. Als Geschaftsfiuhrer
des Edelmetallhandelshauses Noble Metal
Factory verantwortet er die Beschaffung
und Lagerung von Cdelmetallen fir deren
Kunden. Im Interview spricht er Uber sei-
ne Geldschule und seine Einschdtzung zur
derzeitigen Finanzmarktsituation.

Sie sind seit vielen Jahren im Finanz-
bereich tatig und leiten die Schule
des Geldes. Was war ihre Motivation,
diese Schule zu griinden?

Mein Wunsch war und ist es, dass Men-
schen eigenstandige Entscheidungen in
finanziellen Fragestellungen treffen und
sich selbststandig eine fundierte Meinung
bilden kénnen. Leider hat das Thema der
finanziellen Bildung keinen besonders ho-
hen Stellenwert in unserer heutigen Ge-
sellschaft. Seine Zukunft vermeintlichen
Experten und Politikern anzuverlrauen,
kann sich als schwerwicgender Fehler

Wir spielen jeden Tag das
. Deshalb sollte man
auch die Spielregeln kennen.

Geldspie

herausstellen. Kompetenz in Geldfragen
entwickeln und sich damit unabhéangig
von Dritten machen, ist mein Mativ fiir die
Etablierung der Schule des Geldes.

Was ist das Ziel der Schule des Geldes
eV.?

Das Ziel ist es, dem tinzelnen finanzielle
Bildung zu erméglichen. Geldbildung

steht leider auf keinem Lehrplan an deut-
schen Schulen. Wir haben téglich finan-
zielle Entscheidungen mit weitreichenden
Felgen fir den Einzelnen und die Gesell-
schaft zu treffen. Geld ist unser sténdiger
Begleiter. Diese Tatsache muss sich auch
in der Ausbildung der Menschen wider-
spiegeln,

Warum ist es wichtig, sich grundle-
gendes Wissen iiber den Finanzmarkt
anzueignen?

Das Leben gleicht einem Spiel. Somit
spielen wir auch jeden Tag das Geldspiel.
Wenn man an einem Spiel teilnimmt,
sollte man dessen Regeln, den Aufbau,
das Ziel des Spiels und die Mitspieler ken-
nen. Nur dann macht es Sinn, das Spiel
auch mit zu machen. Doch sind den mei-
sten Menschen diese Dinge leider unbe-
kannt.

Welche Fehler begehen Menschen,
wenn es darum geht, Geld zu inve-
stieren?

Menschen tref-
fen meist Anlage-
entscheidungen
aufgrund von
vergangenheits-
bezogenen Be-
trachtungen und
investieren  meist
nur in Geldanlagen, die sie kennen und
die sie bisher immer genutzt haben. Da
die meisten Menschen eher konservativ
denken und handeln, tun sie sich sehr
schwer damit, einmal getroffene Ent
scheidungen riickgédngig zu machen und
sich auf unbekanntes und unsicheres
Terrain vorzuwagen. Veranderungen fal-
len diesen Menschen schwer. Doch die

Welt dreht sich immer weiter. Entwick-
lungen diirfen nicht verschlafen werden.
Der Finanzmarkt ist da sicher ein sehr
gutes Beispiel. Auf das derzeitige wirt-
schaftliche und politische Umfeld kann
nicht mit Anlageformen reagiert werden,
die vor 30 Jahren genutzt wurden. Ein
Beispiel: Zinsanlagen wie Sparblicher, Le-
bensversicherungen oder Staatsanleihen
funktionieren sicher in Hochzinsphasen.
Im aktuellen Zinsumfeld ist jedoch das
Versagen vorprogrammiert. Diese ein-
fachen Zusammenhange zu erkennen
und entsprechend darauf zu reagieren,
ist das Gebot der Stunde.

Was ware zurzeit eine gute Anlage-
option?

Der Erhalt und Aufbau von Vermoagen ist
das oberste Ziel samtlicher Anlagestrate-
gien. Doch was ist Vermdgen? Interessant
ist die Definition des Begriffes im Duden.
Hier finden wir folgende Beschreibung:
1. . Kraft; Fahigkeit etwas zu tun” sowie
2. ,Gesamter Besitz, der einen materiel-
len Wert darstellt.” Es sind die person-
lichen Fahigkeiten und Sachwerte, die
den Begriff des Vermdgens ausmachen.
Daher sind das die beiden Anlageformen,
die Anleger ansteuern sollten. Beide sind
inflations- und deflationsgeschitzt.

Vor zehn Jahren wurde die Welt von
der Subprime-Krise aus den USA iber-
rascht. Wie Uberrascht waren Sie?

Gar nicht! Die langfristigen Zyklen und der
Aufbau unseres Geldsystems erzwingen
diese Verwerfungen standig. Daher sind
Boom und Bust an den Kapitalmarkten
keine Uberraschung. Die Notenbanken
mit ihrer ruintsen Politik sind die Haupt-
verursacher dieser Entwicklung.
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Wie wiirden Sie die zukiinftige
Entwicklung beschreiben?

Wenn sich die globale Finanzkrise in den
kommenden Jahren entfaltet, werden die
Gelddruckmaschinen der Notenbanken
heiBlaufen. Das hat die totale Entwer-
tung der meisten Wéhrungen durch
Hyperinflation,  mit  voraussichtlichen
monatlichen Inflationsraten ab 50 Pro-
zent aufwarts, zur Folge. Ein Blick in die
Geschichtsblcher offenbart, dass es drei
Arten von Geld gibt: wertloses, hald werl-
loses und ewiges. Da jegliches Papiergeld
im Laufe der Geschichte immer auf Null

Es sind die
personlichen
Fahigkeiten und
Sachwerte, die
den Begriff des
.vermdgens”
ausmachen.

gesunken ist, wird dies auch mit den heu-
tigen Wihrungen in den kommenden
Jahren passieren.

Die einzige Maglichkeit des Schutzes vor
der totalen Zerstorung von Geldwerten, wie
Lebensversicherungen, Bausparen, Tages-
geld, Sparbuch usw., ist physisches Gold-
und Silbereigentum — ewiges Geld eben,

Wir leben in stiirmischen Zeiten. Null-
zinsen, Bérsenturbulenzen, Angst vor
Altersarmut. Wie sollte angesichts
dieser Ausgangslage der Anleger
agieren?
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Das Hauptproblem der Anleger ist das
richtige Verstandnis von Risiko. Die mei-
sten Anleger und deren Berater glauben,
Risiko und Volatilitét ist das gleiche. Doch
weit gefehlt. Was sagt es denn dem An-
leger, wenn eine Anlageform im Durch-
schnitt um 10 Prozent um einen Mittel-
wert schwankt? Gar nichts. Das wére so,
als wenn ich Sie fragen wiirde, ob Sie
durch einen Fluss gehen wirden, der im
Durchschnitt 1,50 Meter tief ware. Natiir-
lich wiirden Sie das nicht tun. Entschei-
dend ist doch, wie tief der Fluss an der

Es gibt drei Arten
von Geld:
wertloses,

bald wertloses
und ewiges

SACHWERT MAGAZIN 42019

tiefsten Stelle ist. Fur die Geldanlagen be-
deutet das, dass wir uns das Worst-Case
Szenario anschauen miissen. Was passiert
mit meiner Anlage im schlimmsten Fall.
Die Anltworl in unserer auf Forderungen
und Ansprichen durchtrankten Geld-
anlagewelt lautet: Totalverlust. Die Al-
tersvorsorge autf diesen Anspriichen und
Forderungen aufzubauen, wird sich als
schwerer Fehler herausslellen.

Gerade in unsicheren Zeiten wollen

die Menschen Sicherheit. Welche
Rolle spielen da die Edel-
metalle?
Das bestgehitete  Anla-
gegeheimnis der Welt ist,
dass man tatsdchlich eine
Geldanlage kaufen kann,
die folgende Eigenschaften
aufweist: Es handelt sich um
die ultimative Anlage zur
Vermogenssicherung,  die
ihren realen, inflationsberei-
nigten Wert im Wandel der
Zeiten behalt. Sie hal einen
stabilen, intrinsischen Wert
und ist vollkommen liguide.
Sie ist als Tauschmittel be-
gehrt und das einzige Geld,
das bis heute iiberlebt hat.
Ilhr slehen keine Verbind-
lichkeiten oder Schulden
gegeniber und sie weist ein
hohes Potential erheblicher
Preissteigerung  auf. Gold
und Silber ist fiir die meisten
Anleger ein Buch mil sieben
Siegeln. Das wird sich sicher
in der nachsten Zeit andern
mussen. Denn ich sehe keine
Alternativen.

Welchen Anlagetip wiir-
den Sie ihrem besten
4  Freund geben?
" Warte nich?, um Edelmetalle
zu kaufen. Kaufe Edelmetalle
und dann warte.

Edelmetallhandler gibt es
mittlerweile in Deutsch-
land sehr viele. Worauf ist
bei der Handlerauswahl
zu achten?

Ob stationdrer Handler oder
Onlineanbieter hangt von
der personlichen Neigung
des Einzelnen ab. In beiden
Fallen sollten Sie mit einem

Wissen

Unternehmen handeln, dass schon jahre-
lang im Geschéft ist. Diese Unternehmen
besitzen eine Reputation, die erhalten
bleiben muss. Im Vergleich zum Onli-
nekauf gibt es jedoch bei einem lokalen
Handler einen wichtigen Vorteil: die Be-
ziehung. Es ist wertvoll, einen lokalen
Handler zu haben, der Sie kennt, seine
Kundschaft wertschatzt und weiB, dass
er lhnen ein gutes Produkt verkauft hat.
Und ein lokaler Handler kann als Quelle
natzlicher Informationen und Ratschldge
herhalten. Gute Handler befinden sich
am Puls des Edelmetallmarktes. Ein erfah-
rener Handler kann lhnen dabei helfen,
teure Fehler zu vermeiden.

Ihrneuestes Projektist der Vermogens-
club. Klingt spannend. Um was han-
delt es sich hierbei genau?

Der Vermogensclub ist eine professionelle
Vereinigung von Experten, die Menschen
durch die Vermittlung finanzieller Bildung
zu mehr Wohlstand im Leben verhelfen
machten. Mindestens einmal im Maonat
treffen sich Interessierte zu einem Ver-
mogensclubabend. Derzeit behandeln
wir in den Vermaogensclubabenden das
Thema ,Das Geheimnis von Wohlstand”.
Der Vermdgensclub ist eine gemeinsame
Initiative der Schule des Geldes e V. und
der Noble Metal Factory.

Was war die Intension, den Vermo-
gensclub zu griinden?

Den Menschen zu zeigen, wie man aus
Geld Vermogen macht und, gerade in
der heutige Zeit, Vermogen sichern kann.
Das ist das Gebot der Stunde. Die Ange-
bote des Finanzdienstleistungsmarktes
beschrénken sich meist auf Forderungs-
papiere. Das ist ja auch die Aufgabe die-
ses Marktes. Anspriche auf Vermogen
zu verkaufen, Vermbgen nach der vorhin
genannten Definition suchen wir hier ver-
geblich.

Welchen Mehrwert bietet der Vermo-
gensclub?

Diese Unterscheidung machen zu kénnen
und zu erkennen, dass die derzeit von
den meisten Menschen betrieben Alters-
varsorge keine wirklich effektive Malinah-
me ist, um eine spatere materielle Notlage
zu vermeiden.

An wen richtet sich der Vermdgens-
club?

Teilnehmen kann jeder: Unternehmer,
Privatperson Jugendliche.

Eald prat
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Das lohnt sich: Goldi Goldhamster — Kindersparplan mit Edelmetallen

Kinder kosten. Bei allem Gliick und der riesigen
Freude, die ein Baby in der ganzen Verwandtschaft
auslast, merken die frischgebackenen Eltern schnell,
dass der Spruch .Kleine Kinder, kleine Sorgen, grofie
Kinder, grofie Sorgen" genauso auf die finanziellen
Anforderungen zutrifft, die zwischen Geburt und Eintritt
ins Berufsleben nur eine Richtung kennen - stetig nach
oben. Spatestens wenn der unternehmungslustige
Nachwuchs seine Ausbildung oder sein Studium in
einer fernen Stadt in Angriff nehmen mochte, kommt
die Frage nach der Ausbildungsfinanzierung auf. Denn
selbst die kleinsten WG-Zimmer sind mittlerweile
richtig teuer, und die zusatzlichen Unterhaltskosten
stiirzen nicht wenige Eltern an den Rand der Armut.

Clever ist, wer bereits bei der Geburt daran denkt, dass
aus dem allerliebsten kleinen Lebewesen in Windeln
einmal ein junger erwachsener Mensch wird, der einen
gewissen Finanzbedarf hat. Regelmafiges Sparen ist
hierzu eine kluge Maglichkeit, die spéteren Kosten zu
minimieren, Die NMF-Edelmetalldepots bieten allen
Eltern, Grofleltern, Tanten und Onkeln einen Sparplan -
Goldi Goldhamster -, der auf Goid, Silber, Platin und auch
Palladium setzt. Damit wird ein werthaltiger Vermagens-

aufbau geschaffen, der auch in wirtschaftlich unsicheren
Zeiten Bestand hat. Mit der Goldi Goldhamster Investition
in Ferm von Miinzen oder Barren wird mittels wertsta-
bilern Kindersparplan in eine der langfristig sichersten
Anlageformen investiert. Maglich sind dabei neben Ein-
malzahlungen in beliebiger Hohe vor allem regelmafige
Einzahlungen. Und das bereits ab 15 Euro monatlich.

In frijheren Wirtschaftskrisen waren stets diejenigen

* Menschen im Vorteil, die ihr Geld nicht in einer Papier-

wahrung sondern in Edelmetallen investiert hatten.
Der Kindersparplan Goldi Goldhamster ermdglicht eine
freie Aufteilung der verschiedenen Edelmetallanteile,
die sich nach Bedarf &ndern lassen. Dabei bleibt er
stets flexibel, transparent und sicher.

So kommt zur Freude iber das Baby gleich doppelte
Freude dazu: Uber das Geschenk des Goldi Gold-
hamster Kindersparplans - und Uber eine ganze Hand
volter Gold oder Silber, um seine Ausbildung mit einem
ausreichenden Finanzpolster absolvieren zu kénnen.
Selbstverstandlich ist die Auszahlung auch in Form
einer Uberweisung aufs Konto maglich. Das macht aber
‘nicht so viel Spafll

\www.Gold-statt-Sparbuch.de | % s siane 12 01 wan

52 - 94 95 10 | Fax: 0 357 52 - 9495 17 | post@dein-goldl.de
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Schuldenberge und Anleihenblase

Verstand hat
ka uft Gold"

Alan
Greenspan |
hat die Pacigy —
US'GeldPO'.ltlk 0\ . ( Alan Greenspan,
18 Jahre lang N Ex-US-Notenbank-Chef
bestimmt. .

- o Geheimes
Jetzt baut er A Insider-Wissen:
auf Gold und e 4 Die Notenbanken
prognostiziert P horten weltweit

_ _ so viel Gold wie
ein dickes zuletzt vor dem

El.'.de an den v 2000er-Crash.
Borsen.
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WARTE NICHT,

UM EDELMETALLE ZU KAUFEN,
KAUFE EDELMETALLE

UND DANN WARTE!

Ronny Wagner
Eigentimer und Grinder der NMF OHG

NOBLE METAL FACTORY

IHR VERMOGEN BRAUCHT SICHERHEIT

Die Noble Metal Factory OHG ist ein privates Edelmetallnandelshaus und bietet die vier klassischen Edelmetalle
Gold, Silber, Platin und Palladium in verschiedenen Stlckelungen als Sparplan, Einmalanlage oder Tafelgeschaft an.

Unsere Kunden erwerben zu 100% physisches Eigentum als sichere Alternative zum Papiergeldsystem und

wichtigen Bestandteil inrer gesamten Wertanlagen.

* 100% physisches Eigentum zu fairen Preisen * 6 Hochsicherheitslager auBerhalb des Bankensystems
* Transparenter Handel in beliebigen Stiickelungen * Mit kleinen Betragen moglicher Vermégensaufbau
www.noble-metal-factory.de
Noble Metal Factory Zentrale Noble Metal Factory Niederlassung
Schipkauer StraRe 12 | 01987 Schwarzheide Im Ziegelhaus 6-8 | 63571 Gelnhausen & info@noble-metal-factory.de
Tel: +49 (0) 357 52 -94 95 10 Tel: +49 (0) 60 51 - 538 49 65 f fb.com/noble.metal.factory
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Wir spielen jeden Tag das Geldspiel

SCHWARZHEIDE (sts). Po-
litik, Wirtschaft und Krisen
halten die Finanzwelt in
Atem. Ronny Wagner ist
Finanzexperte und fiihrt in
Schwarzheide eine Schule
des Geldes. Im Interview
spricht er tiber seine Schu-
le, Uiber die Finanzkrise
und warum es wichtig ist,
sich grundlegendes Wis-
sen uber den Finanzmarkt
anzueignen.

Sie sind Geldexperte und
leiten die Schule des Geldes
in Schwarzheide. Dort ver-
mitteln Sie Wissen im Um-
gang mit Geld. Was war Ihre
Motivation, diese »Schule»
zu eroffnen?

Ronny Wagner: »Menschen
sollen eigenstandige Ent-
scheidungen treffen und
sich eine fundierte Mei-
nung selbstandig bilden
konnen. Sich vermeintli-
chen Experten oder Politi-
kern anzuvertrauen, kann
sich als Fehler herausstel-
len. Kompetenz in Geld-
fragen zu entwickeln und
sich damit unabhangig von
Dritten zu machen ist mein
Motiv fiir die Griindung
der Schule des Geldes.«

Was sind die Ziele der Schule
des Geldes?

Wagner: »Das Ziel der
Schule des Geldes ist es,
dem Einzelnen finanzielle
Bildung zu ermoglichen.
Geldbildung steht leider
nicht auf dem Lehrplan an
deutschen Schulen. Wir
haben taglich finanzielle
Entscheidungen zu treffen.
Geld ist unser standiger
Begleiter. Dies spiegelt sich
nicht in den Lehrplanen
wieder.«

Warum ist es wichtig, sich
grundlegendes Wissen iiber
den Finanzmarkt und seine
Teilmarkte anzueignen?
Wagner: »Das Leben gleicht
einem Spiel. Somit spielen
wir jeden Tag auch das

Geldspiel. Wenn man an
einem Spiel teilnimmt,
sollte man dessen Regeln,
den Aufbau, das Ziel des
Spiels und die Mitspieler
kennen. Nur so macht es
Sinn, am Geldspiel iiber-
haupt teilzunehmen. Den
meisten Menschen sind
diese Dinge leider unbe-
kannt.«

Welche Fehler begehen die
meisten Menschen, wenn es
darum geht, Geld anzulegen?
Wagner: »Menschen tref-
fen haufig Anlageentschei-
dungen aufgrund von
vergangenheitsbezo-
genen Betrachtun-

gen und inves-
tieren haufig
nur in Geldan-
lagen, die sie
kennen. Da

die meisten
Menschen in
unserem Land
als konservativ
bezeichnet wer-
den konnen, tun sie
sich schwer damit, ein-
mal getroffene Entschei-
dungen riickgangig zu ma-
chen und auf unbekanntes
Terrain vorzudringen. Ver-
anderungen fallen konser-
vativen Menschen schwer.
Doch die Welt entwickelt
sich immer weiter. Diese
Entwicklungen diirfen
nicht verschlafen werden.
Auf das derzeitige geld-
politische Umfeld kann
nicht mit Anlageformen
reagiert werden, die vor 30
Jahren genutzt wurden. Ein
Beispiel: Zinsanlagen wie
Sparbiicher, Lebensversi-
cherungen oder Staatsan-
leihen funktionieren nicht
in Nullzinsphasen. Hier
muss auf andere Anlage-
formen zuriickgegriffen
werden.«

Was wadre zurzeit eine gute
Anlageoption?

Wagner: »Die Hauptmo-
tivation breiter Bevol-

kerungsschichten ist es,
Vermogen zu bilden. Was
ist Vermogen? Interessant
wird es, wenn wir uns die
Definition des Begriffes
im Duden ansehen. Wir
erkennen, dass es sich da-
bei um Sachwerte handelt.
Diese sind grundsatzlich
immer eine sehr gute
Investitionsmoglichkeit.
Da Sachwerte zum Gliick
zinsfrei und inflationsge-
schiitzt sind, gehoren sie
aktuell zwingend in jedes

- '1—'6-
==

T

Anlageportfolio, wie Edel-
metalle und Immobilien.

Vor zehn Jahren wurde die
Welt von der so genannten
Finanzkrise iiberrascht. Wie
tiberrascht waren Sie?
Wagner: »Gar nicht! Schon
in meinen Vortragen vor
der Finanzkrise warnte
ich vor einem plotzlichen
Kollaps des Finanzmark-
tes. Leider haben nur sehr
wenig Menschen daran
geglaubt und sich entspre-
chend vorbereitet.

Wie wiirden Sie die aktuelle
Situation beschreiben? Dro-
hen neue Krisenherde?
Wagner: »Wir leben in
einer permanenten Krise.
Der Aufbau und die Funk-
tionsweise des Geldsys-
tems lasst nichts anderes
zu. Die Planspiele der

Ronny Wagner.

ey

Zentralbanken haben uns
in eine sehr kritische Si-
tuation gebracht. Die Aus-
weitung der Geldmenge
in den letzten Jahrzehnten
hat eine in der Form und
AusmaB noch nie dage-
wesene Spekulationsblase
entstehen lassen. Leider
lassen die Zentralbanken
den Ausweg aus dieser
Situation nicht erkennen.
Insofern glaube ich an
das Auftauchen eines
sogenannten Schwarzen
Schwans. Ein plotzlich
auftretendes Ereignis, wel-
ches unser Leben und
das Finanzsystem
stark verandern
wird.

Was ist das
Problem der
derzeitigen
Finanzwelt?
Wagner: »Wir

haben zu viel
3 Geld gedruckt.
A Die Wirtschaft

hat dieses Wachs-

tum der Geldmenge
nicht mitgemacht. Aktuell
haben wir zirka acht Mal
mehr Geld im Umlauf als
wir Waren und Dienst-
leistungen produzieren.
Die Kapitalmarkte haben
ein Eigenleben entwickelt
und sich von der Volks-
wirtschaft abgekoppelt.
Ich gehe davon aus, dass
wir in den nachsten Jahren
wieder einen ausgewo-
genen Zustand zwischen
Geldmenge und Wirtschaft
erreichen werden. Dieses
iiberschiissige Geld wird
verschwinden. Durch ho-
here Inflationsraten oder
einen Borsencrash. Die Ge-
schichte ist in diesem Fall
ein guter Lehrer.

Foto: :FF

Welche Losungen waren
denkbar und auch umsetzbar?
Wagner: »Denkbar ware

die Anhebung des Zins-
niveaus. Doch scheint mir
dieser Weg, in einer ext-

remen hochverschuldeten
Welt, der TodesstoB fiir
das Finanzsystem zu sein,
da Kredite in diesem Fall
schwer riickzahlbar waren.
Eine weitere Absenkung
des Zinsniveaus (Nega-
tivzins) scheint ebenfalls
moglich. Doch misste hier
wahrscheinlich das Bar-
geld abgeschafft werden.
Denn nur so wiirde ein
Negativzins funktionieren.
Diskussionen dazu werden
bereits seit einiger Zeit von
Medien und Wissenschaft-
lern gefiihrt.

Mit Ihrer Schule des Geldes
waren Sie bereits in Schulen
und Universitaten. Wie inte-
ressiert sind die jungen Men-
schen am Thema Geld?
Wagner: »Das Interesse

ist sehr groB. Die jungen
Menschen sind sehr dank-
bar fir Wissen, dass einen
praktischen Nutzen hat. Ei-
ne willkommene Abwechs-
lung zum haufig doch sehr
theoretischen Schulalltag.«

Fiir Erwachsene und fiir
Unternehmer werden spe-
zielle Seminare angeboten.
Mit welchen Erwartungen
kommen die Teilnehmer zu
Ihnen?

Wagner: »Die meisten Men-
schen kommen zu uns, weil
sie unsicher sind und die
aktuellen Geschehnisse an
den Kapitalmarkten nicht
einordnen konnen. Gerade
die Auswirkungen der ak-
tuellen Ereignisse auf die
personliche Vermogenssi-
tuation sind der Hauptbe-
weggrund der Teilnehmer.
Hinzu kommt, dass bei vie-
len Menschen die Ausga-
ben iiber den Einnahmen
liegen. Das ist kein guter
Zustand. Hier geben wir
Hilfestellungen.«

» Das komplette Interview
mit Ronny Wagner unter
www.wochenkurier.info/su-
edbrandenburg/oberspree-
wald-lausitz
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Der Goldhamster fur Kinder

Ratgeber zu sinnvollem Sparen in Zeiten des Nullzinses

A" Frither waren Sparbiicher
7%  eine tolle Moglichkeit, Kin-

dern an den Umgang mit Geld und

Werten heranzufiihren. In Zeiten
des aktuellen Nullzinses bestraft
man sie damit eher. Heute gilt: wer
- » Physische Auslieferung moglich

spart verliert, auch die Kinder.

Deshalb sollten Eltern umdenken,
denn es gibt gute Alternativen.
Eine solche ist Goldi Goldhamster. |

Er wurde aus einer Idee heraus ge-

boren, einen alternativen Sparplan -
fiir Kinder zu entwickeln, der wie
ein klassisches Sparbuch funktio- |
niert, aber werthaltiger ist. Zudem |
schiitzt er Vermdgen vor Wih- |
| sinnvollen Umgang mit Geld heran :

rungskrisen, Repression, Inflation
oder der Deflation.

Haben Sie das schon gewusst?
Noch vor wenigen Jahren gab es

fiirs Sparen Zinsen um die 4 Pro- | !
| Fiir Goldi Goldhamster stehen

zent, mit denen man sein Vermo-
gen in ca. 18 Jahren verdoppeln

konnte. Bei heute schon iiblichen |

0,05 Prozent dauert das fast 1.400
Jahre! Auf Sparbuchmodelle der

Banken wie z.B. bei der Sparkasse |
gibt es 0,5 bis 0,75 Prozent Zinsen |
- da reden wir immer noch iiber ca. |
125 Jahre. Hier miissen die Kinder |
auch Wihrungs- und Inflationsrisi-
- 50 wie das bei dem Depot passiert. |
: Auch die weiteren Edelmetalle |
. stehen fiir Sicherheit, Unabhin- |

ken mittragen.

Das Edelmetalldepot

Die Alternative: Goldi Goldhamster |
ist ein Edelmetalldepot, wurde von |
. nur begrenzt vorhanden sind, nicht |

der Firma Noble Metal Factory ins
Leben gerufen und bietet alle Vor-
teile iiblicher Edelmetalldepots:

* Investition in mehrere Edelmetal- |
le, Aufteilung frei wihlbar i

# Start schon mit kleinen Betragen

* Flexibel wie ein Sparbuch

* Kostentransparenz

* transparent, flexibel, sicher

» Hochsicherheitslager, Bestiinde
sind bewacht und versichert
* 100 % physisches Eigentum

systems !
o Lagerung in Hochsicherheitsla- |
gem weltweit, Jederzeit einsehbar |
bei www.mein-tresorz4.de
Es fiihrt Kinder zudem an einen !

und ist kindgerecht gestaltet. So

- macht den Kleinen das ,,Hamstern"
| auch richtig Spaf.

Depotbestandteile

Gold, Silber, Platin und Palla-
dium zur Auswahl, die beliebig |
kombiniert werden konnen. Diese

| Edelmetalle sind die &ltesten Geld-

anlagen der Welt. Sie sind enorm |
wertbestdndig. Man kann sie an- |
fassen, besitzen, mitnehmen, je-
derzeit verkaufen oder einfach an |
einem sicheren Ort aufbewahren, |

gigkeit, Wohlstand und finanzielle |
Flexibilitat. Da sie alle selten und |

Ronny Wagner, Geldcoach & Investmentanalyst, GF der Noble Metal Factory
OHG, Vater von 2 Téchtern

vervielfiltigt, kiinstlich hergestellt

. oder neu erschaffen werden kon-
| nen, bieten sie einen wirksamen
. Schutz vor Krisen und Inflation.

Die Vorteile
. Gold ist steuerfrei, wird aufgrund

der steigenden Nachfrage vor dem

. Hintergrund der aktuellen Zins-
. problematik attraktiver und damit
o Lagerung auBerhalb des Banken- |
i Preis steigt! Deswegen lohnt es,

auch knapper - was passiert? Der

jetzt zu handeln. Andere Formen
der Geldanlage wir Girokonten

| (keine Zinsen), Sparbuch (kaum

Zinsen), Lebensversicherung (unsi-
cher), Bausparvertriige (unsicher),
Banksparpliine (keine Zinsen), Ak-
tien/Fonds (hohes Risiko) werden

i hingegen allesamt besteuert,

| Der Goldhamster daheim

Goldi Goldhamster kann iibrigens
auch fiir Kindergeburtstage oder
andere Veranstaltungen gebucht

. werden. Weitere Informationen

und ein Erkldrvideo finden Sie auf
der untenstehenden Webseite.

| Kontakt

Noble Metal Factory OHG
Ansprechpartner: Markus Sommer
Schipkauer Strafie 12

01987 Schwarzheide

E-Mail post@dein-Goldi.de
Telefon 035752-949522

_. . www.goldhamster-statt-sparbuch.de
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GOLD. RICHTIG.

I’rolis in Sachen Edelmetall

Wer in Edelmetalle investieren will, ist mit dem privaten Handelshaus
Noble Metal Factory, kurz NMF, in mehrfacher Hinsicht gut beraten.

Nicht nur Gold gldnzt am Anlagemarkt, auch Silber, Platin
N und Palladium sind gute Optionen. Es sind diese klassi-
schen vier Edelmetalle, die das Handelshaus Noble Metal
Factory aus Schwarzheide als Vermdgenswerte anbietet.
Interessierte Kunden erwerben dabei z.B. in sparplanform aus-
schliefflich physisches Eigentum, das auf Wunsch jederzeit
geliefert werden kann. Die Noble Metal Factory handelt dabei
ausschliefRlich mit LBMA zertifizierten Edelmetallen namhaf-
ter Hersteller wie C. Hafner, Valcambi oder Agosi. Uberhaupt
gehort die langjahrige Zusammenarbeit mit vertrauensvollen
Partnerfirmen zu den Glitekriterien des Unternehmens. Die
Tresore, in denen die Edelmetalle lagern, werden von Loomis
betrieben, die weltweit fiihrende Firma in Transport und
Verwahrung von wertvollen Giitern.

Lagerorte auf der ganzen Welt

Die Vorteile fiir ein Investment in Edelmetall liegen auf der
Hand. Risikominimierung und Krisenfestigkeit haben schon
die Menschen in der Antike von dieser Kapitalanlage iiber-
zeugt. Ein Hochstmafd an Inflations- und Deflationsschutz
sowie Wertbestdndigkeit gehort fiir die Noble Metal Factory
dabei zu den Grundkriterien. Die NMF agiert am Markt duferst
flexibel und handelt unter anderem mit sogenannten
Tafelbarren, die mit Barrengewicht, Feingehalt, Edelmetall
und Herstellerlogo geprigt sind. Die durch Solllbruchstellen
miteinander verbundenen 1g-Barren lassen sich leicht und
ohne Materialverluste voneinander trennen. Dadurch kann
immer so viel vom Barren abgetrennt werden, wie gebraucht
wird. Anstatt einen ganzen Barren oder einer kompletten
Miinze, konnen also auch weitaus geringere Mengen wieder-
verkauft werden. Viele Anleger des Handelshauses entschei-

Sommer 2017 - tOp-
magazin DRESDEN

den sich dafiir, ihre Barren dank des modernen Lagerkonzeptes
der NMF im Ausland zu lagern, um sie vor staatlichem Zugriff
zu schiitzen. Sehr héufig wihlen die Kunden dafiir als Lagerort
die Schweiz. Aber auch Singapur, Hongkong, Liechtenstein,
London, New York und Toronto gehdren zu den weltweiten
Lagerorten der NMF.

Eigene Mastercard fiir perfekten Anlagemix

Die Kunden profitieren noch in einem entscheidenden Punkt
von der Zusammenarbeit mit der Noble Metal Factory: sie kon-
nen ab sofort die NMF Prepaid Master Card, optional in den
Wihrungen EUR, USD, NOK, CHF und GBP bekommen. Gleich-
zeitig ist eine Verkniipfung mit dem eigenen Edelmetalldepot
bei der NMF moglich.

Neben einer intensiven und individuellen Beratung ist der
Anlagemix stets vererbbar, libertragbar und natiirlich jederzeit
wandelbar. Dariiber hinaus sind alle Bestdnde in voller Hohe
gegen Verlust, Betrug oder Veruntreuung versichert. Auch das per-
sonliche Management gestaltet sich fiir die Kunden denkbar ein-
fach. Uber das eigene Nutzerkonto bei www.mein-tresor24.de
konnen die Anleger sich tagesaktuell iber aktuelle Preise, neue
Entwicklungen am Edelmetallmarkt und natiirlich iiber die
eigenen Bestdnde informieren. B PD

Noble Metal Factory (NMF OHG)
Schipkauer Strale 12, 01987 Schwarzheide
Tel.: 03 57 52-94 95 10, Fax: 03 57 52-94 9519
E-Mail: info@noble-metal-factory.de
www.noble-metal-factory.de
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Goldsparplédne

UNZE FUR UNZE

Sparplane gibt es nicht nur fir Wertpapiere. Auch Goldbestande kann man
Stuck far Stuck aufbauen. Welche Anbieter glinstig und zuverlassig arbeiten

ann ist der beste Zeitpunkt, um Aktien zu kaufen?

Mit dem richtigen Timing an der Borse ist das so
eine Sache. ,Wer versucht, den Markt zu timen, tut sei-
nem Broker einen Gefallen, aber nicht sich selbst”, lautet
eine der vielen Weisheiten von Warren Buffett. Mit dem
Versuch, das Auf und Ab im Handel perfekt zu nutzen und
den glinstigsten Einstiegsmoment abzupassen, braucht
man dem Investment-Guru nicht zu kommen. Das Orakel
von Omaha schwort auf qualitdtsstarke Investments und
lange Haltedauer — egal, zu welchem Zeitpunkt.

Wer als Otto Normalanleger dem Buffett’'schen Credo
etwas abgewinnen kann, der baut sich sein Portfolio am
besten {iber Sparplidne auf und kauft regelmaBig fiir ei-
nen gleich bleibenden Betrag Anteile an breit investie-
renden Fonds oder Aktien solider, erfolgreicher Unterneh-
men. Ubers Timing muss man sich dann keine Gedanken
machen. Ist die Borse im Keller, werden entsprechend
mehr Anteile bzw. Aktien eingesammelt als in Hochpha-
sen. So optimiert sich der Einstiegspreis von ganz allein.
Oder um es mit einem weiteren Buffett-Bonmot zu sagen:
«Sei dngstlich, wenn andere gierig sind. Sei
gierig, wenn andere dngstlich sind."”

In ein gut gemischtes Portfolio gehdren
allerdings nicht nur Wertpapiere. Fiinf bis

BESTER

Anbieter von Gesamtwertung
Goldsparplanen = Zweimal konnte im Test die Top-Note
~ «Hervorragend” vergeben werden,
“s""'“"'“‘"; neunmal gab es ein ,Sehr gut”.
Anbieter Produktname Note
it Bruchtgilseigentum
L'or ESP Edelmetall-Spar-Plan  Hervorragend
o ﬂ,’:.fg;g’mm SOLIT Edelmetalidepot  Hervorragend
Auvesta Edelmetalle Royal Class Ratenkauf Sehr Gut
Degussa Goldhandel Degussa Goldsparen Sehr Gui
?ﬂdmiﬁ.fiﬁgfﬂ;f t Anlagegold24 Goldsparplan  Sehr Gut
Golden Gates Edelmetalle GOLDEN GATES Comfort Sehr Gui
ﬁﬂLDEN GATES Junior

Golden Gates Edelmetaile Sehr Gut

AURIMENTUM — Bulﬂspanlian Gut

Aurimentum

Sutor Bank SutorGoldDepot Gut

ohne Bruchteilseigentum -

pro aurum VR-Goldsparpian Sehr Gut
Quelle: DFS!
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15 Prozent sollten in Gold investiert werden, raten Anlage-
experten. Es gilt als das ultimative Wertaufbewahrungs-
mittel, als Schutz gegen Inflation und sicherer Hort fiirs
Ersparte, wenn die Zeiten rau werden. SchlieBlich wird
es nur in begrenzten Mengen gefordert und bleibt daher
knapp und wertvoll - und das seit Jahrtausenden, Der Preis
schwankt allerdings stark (s. Grafik links). Es empfiehlt
sich daher, auch die Goldposition im Depot iiber einen
Sparplan aufzubauen, um dem Timingproblem aus dem
Weg zu gehen. FOCUS-MONEY und das Deutsche Finanz-
Service Institut (DFSI) haben die besten Anbieter heraus-
gefiltert (s. Tabelle unten und Methode/Tabellen S. 72/73).

Sicher im Safe. Wer einen Goldsparplan erdffnet, erwirbt
regelméBig physische Goldanteile, die der Anbieter fiir
den Anleger sicher verwahrt. Die Sparraten beginnen bei
50 Euro im Monat. Meist sind zwischendurch auch grébe-
re Einmalanlagen méglich. Fiir das Geld werden dann al-
lerdings nicht kleinste Goldstiicke hinterlegt, sondern der
Anleger wird in aller Regel mit entsprechenden Bruchtei-
len Miteigentiimer an einem Sammellager, in dem grofe-
re Barren lagern. Mitunter werden die Raten jedoch auch
erst angespart (ggf. verzinst), bis der Betrag fiir den Kauf
groBerer Barren oder Miinzen reicht (Kategorie ,ohne
Bruchteilseigentum”).

Wer das Edelmetall ganzlich oder in Teilen lieber bei
sich daheim lagem mdchte, kann es ab einer bestimm-
ten Menge ausliefern lassen. Selbstverstdndlich kénnen
Goldbestédnde jederzeit auch verauBert werden. Dabei gilt:
Nach einem Jahr Haltedauer diirfen Gewinne steuerfrei
vereinnahmt werden. Wird frither verkauft, greift nicht
wie bei Aktien und Fonds die Abgeltungsteuer, sondem
der persénliche Steuersatz.

Damit alles mit rechten Dingen zugeht, sollten Sparer
darauf achten, dass die Preise, zu denen Gold gekauft
und verkauft wird, und eventuelle Aufschlage darauf sei-
tens des Anbieters umfassend dargestellt und transparent
gemacht werden. Ebenso sollte Wert darauf gelegt wer-
den, dass das angekaufte Gold durch unabhangige Wirt-
schaftsprifer auf Echtheit gepriift und der Bestand versi-
chert ist und regelmdbig (z. B. halbjahrlich oder jéahrlich)
testiert und der Priifbericht dem Kunden auch zur Verfii-
gung gestellt wird.

Ubrigens: Goldsparer sollten sich nicht davon verwirren
lassen, dass Warren Buffett Gold nicht viel abgewinnen
kann. Er hélt es fiir eine faule, unproduktive Wertanlage.
Auch wenn er bei vielem richtig liegt — man muss dem

Starinvestor nicht in allen Ansichten folgen. m
AXEL HARTMANN
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METHODE Service
So lief der Test et i e
Fir den Test von Goldsparplanen fragte das Deutsche Finanz-  Branvalora Sachwertdepot Hervorragend
Service Institut im Auftrag von FOCUS-MONEY bei iiber 30 bun-  L'or ESP Edelmefall-Spar-Plan ___ Hervorragend
desweit agierenden Online- und Filialhandlern Daten ab. Die Auvesta Edelmetalle Royal Class Ratenkauf Sehr Gut
Punktevergabe erfolgte nach Vorteilhaftigkeit des jeweils un-  Gfl— Gesellschaft
tersuchten Aspekts fur den Kunden. Insgesamt wurden mehr als filr Miinzeditionen Antagegold24 Goldsparplan  Sehr Gt
50 Details in funf Bereichen erfasst (Gewichtung in Klammern): philoro Edelmetalle philoro Edelmetallsparplan  Sehr Gut
Kaufpreisermittiung (35 Prozent): u.a. konkrete Goldliefe- g ayrym VR-Goldsparplan Sehr Gut
rung fir verschiedene Sparplanraten zu einem gegebenen Stich- ‘g Gruppe/
tag, Aufschlage auf Kaufpreis, Grundlage fir Kaufpreis (Gold- gt Management SOLIT Edelmetalidepot Sehr Gut
fixing, Borsenkurs, Sonstiges) Auriment AURIMENTUM - Goldsparplan_Gut @\
Verkaufspreisermittiung (10 Prozent): u.a. Mindestriick- - ! e & AN
: % : Degussa Goldhandel Degussa Goldsparen Gut
kaufswert, konkrete Goldlieferung fir verschiedene Verkaufsgro- Sald Ed m DEN GATES " 5 'BESTER
Ben zu einem gegebenen Stichtag, Aufschldage auf Verkaufspreis olden Gates Edelmetalle GOL Bﬂl‘!liﬂ ut !
Bruchteilseigentum (27,5 Prozent): u.a. Gebiihren fiir De- Golden Gafes Edelmetalle  GOLDEN GATES Junior Gut Service
po__ter‘éffnqng und .-fﬂhr!.mg, Mindestsparrate, Sonderzahlun_gs- Fut !DFSIW
moglichkeit, Moglichkeit zum Aussetzen des Sparplans, Kin- |  Noble Metal Factory Lagergold Gut
digungsfristen, Verzinsung nicht fir Goldkauf ausreichender |05
Einzahlungen (nur bei Sparplanen ohne Bruchteilseigentum)
Allgemeine Angaben (17,5 Prozent): u.a. Filialnetz, Off-
nungszeiten, Einlagerung des Goldes (z.B. bankenunabhangig), Transparenz
Versicherung des Goldbestands, Echtheits- und regelmaBige Be-  Anbieter Produktname Note
standspriifung des Goldes durch Wirtschaftsprifer GfM— Geselischaft
Physische Lieferung (10 Prozent): u.a. Versicherung der Lie- fiir Miinzeditionen Anlagegold24 Goldsparplan  Hervorragend
ferung, Lieferung durch Wertkurier, Lieferkosten i GranValora Sachwertdepot Hervorragend
Entsprechs_:nd der insges.amt erreichten Pl.jl'lkt.e in den Details Lor ESP Edelmetall-Spar-Plan _ Hervorragend
und Teilbereichen wurde eine Gesamtnote fiir die Sparplanange- e VA-Goldsparplan Werworaiink
bote vergeben. Wer 90 oder mehr Prozent der maximalen Punkt- pr - parp . g
zahl erzielte, erhielt ein ,,Hervorragend”, bei 80 bis 89,99 Prozent ggm Eﬂr:rfgeémenl SOLIT Edelmetalldepot Hervorragend
gabesein ,Sehr Gut”. Die tibrigen Noten (,Gut", ,Befriedigend”, 0
.,Ausreichend " ,,Mangelhaft") wurden dann in 20-Prozent-Schrit- Golden Gates Edelmefalle  GOLDEN GATES Gﬂl‘l:lfﬂrt Sehr Gut
ten vergeben. Noten nach dem gleichen Schema gab es zudem  Golden Gates Edelmetalle  GOLDEN GATES Junior Sehr Gut
fur die Teildisziplinen Preis (Kauf- und Ver- - o philoro Edelmetalle philoro Edelmetalisparplan ~ Sehr Gut SN £
kaufspreisermittiung), Service (allgemei- Aurimentum AURIMENTUM - Goldsparglan Gui BESTE
ne Service-Aspekte), Transparenz (Priifung " Auvesta Edelmetalle Royal Glass Ratenkauf Gut
des Bestands) und Auslieferung (Modali- BESTER Tl'ﬂllﬁllﬂl'ﬂlz
taten der physischen Auslieferung). Preis | Noble Metal Factory Lagergold hIlFSlemn
Preis TDisigE | NobeMetalFactory _ Lapergoi Gut
Anbieter Produktname Note
it Brochieineigentum Auslieferung
Auvesta Edelmetalle Royal Class Rafenkauf Hervorragend Anbieter Produkiname Note
Degussa Goldhandel Degussa Goldsparen Hervorragend Aurimentum AURIMENTUM - Goldsparplan Hervorragend
Golden Gates Edelmetalle GOLDEN GATES Comfort Hervorragend Auvesta Edelmetalle Royal Class Ratenkauf Hervorragend
“opidi” Golden Gates Edelmetalle GOLDEN GATES Comfort Hervorragend
Nohle Metal Factory Lagergold Hervorragend Golden Gafes Edelmetalle  GOLDEN GATES Junior Hervorragend
J SOLIT Edelmefalidepot Hervorragend GranValora Sachwertdepot Hervorragend
Solit Management L'or ESP Edelmetall-Spar-Plan  Hervorragend |
::;m:m‘usmﬁ AURIMENTUM - Goldsparplan __ Sehr Gut philoro Edelmetalle philoro Edelmefallsparplan  Hervorragend
— Gese "
fir Minzediionen e st St Mooyt SOLIT Edemetaliepot  Hervoragend
Golden Gates Edelmetalle GOLDEN GATES Junior Sehr Gut G7M — Geselischaft \
philoro Edelmetalle philoro Edeimetallsparplan __ Sehr Gut fir Miinzeditionen Antagegold24 Goldsparplan  Sehr Gut R |
GranValora Sachwertdepot Gut Sutor Bank SutorGoldDepot Sehr Gut (NS
Sutor Bank SutorGoldDepot Gut pru aurum VR- Eulﬁspamian sgnrsm E“"S“ES“
ofine Bruchteilseigentum "
prn VR-Goldsparplan Sehr Gut Noble Metal Fatmlry Lagerunld Gut Ausliferung
Quele: DFS! Quelle: 7S] W DFSI SR,
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NOBLE METAL FACTORY

IHR VERMOGEN BRAUCHT SICHERHEIT



JULI/ 2016 - LAUSITZER RUNDSCHAU

Am letzten Schultag vor den groBen Ferien sorgte die Firma Noble-Metal-Factory fiir eine Obnerraschung an der Wandelhof-
Grundschule. Das lebensgrofie Maskottchen ,,Goldi* hatte 20 neue Softblle fiir den Sportunterricht im Gepéck. Geschifts-
fiihrer Ronny Wagner, seine Tochter Nelly geht auch in Schwarzheide zur Schule, sorgte ebenso dafiir, dass die Schule kosten-
frei die Ostarena (Sporthalle) in Lauchhammer fiir den Schulsport nutzen konnte. SchlieBlich war die Halle der Wandelhof

_Grundschule iiber ein halbes Jahr Baustelle. Die Bille sind ein kieines Geschenke. sie sollen auch fiir Vorfreude auf das
nédchste Schuliahr sorgen. Fata: Steffan Racrha
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Noble Metal Factory
ssAlles Populare ist falsch*

Geld macht mittlerweile Giber 90% unseres gesamten Lebens aus. Und doch wissen die meisten
Menschen sehr wenig iiber Geld. Finanzielle Bildung ist daher der erste Schritt in diesem
evolutiondren Verdnderungsprozess. So zumindest lautet die Philosophie von
Ronny Wagner, Geschéftsfiihrer der Noble Metal Factory OHG.

» Herr Wagner, gerade ist lhr Buch
,Geld(r)evolution’ verdffentlicht worden.
Sie spielen darin auf die Weiterentwick-
lung von Geld sowie auf die radikale
Verénderung an. Wie sollte denn Geld
lhrer Meinung nach sein?

Wagner» Grundsétzlich ist Geld Ver-
trauenssache. Und das in jeder Hinsicht.
Menschen vertrauen darauf, dass ihre
taglichen Anstrengungen und Tatig-
keiten durch Zahlung von Lohn, Gehalt
oder Provision honoriert werden. Dieses
erhaltene Geld méchten sie anschlie-
Bend in Besitz und Erlebnisse tauschen,
die ihnen wichtig sind. Geld représen-
tiert einen Wert im Hinblick auf Besitz
und Erlebnisse sowie Anstrengungen
und Tatigkeiten. Woraus es besteht ist
nicht wichtig. Die Menschen miissen nur
darauf vertrauen kénnen, dass es seinen
dokumentierten Wert auch behalt.

» Eigentlich sind Sie doch Edelmetall-
héndler. Warum legen Sie derart Wert
auf die Finanzbildung der Menschen?
Lisst sich durch Angst nicht mehr ver-
kaufen?

Wagner» Korrekt. Angst ist das hau-
figste Verkaufsargument. Ich mache in
meinem Buch, in meinen Seminaren und
Trainings immer wieder deutlich, dass
unser heutiges Geldsystem nicht tber-
lebensfreundlich fir den GrofBteil der
Menschen ist. Und damit hat es seine
Daseinsberechtigung fiir mich verwirkt.
Ein System muss den Menschen dienen.

Das kann ich bei unserem heutigen
Geldsystem leider nicht erkennen. Um
eine notwendige Verdnderung méglich
zu machen, ist eine Evolution im Den-
ken der Menschen notwendig, eine
Geldevolution.

» Die meisten Edelmetalle sind recht
schwankungsanfillig. Wie bleibt man da
als Anleger ruhig?

Wagner» Menschen mit dem entspre-
chenden Wissen treffen tiglich kluge
und sichere Entscheidungen. Menschen
die nicht wissen, glauben an Gliick und
Zufall. Sie sorgen sich stdndig um ihr
Geld und blicken voller Sorge in die
Zukunft. Sicherheit ist Verstehen, Unsi-
cherheit ist Mangel an Verstehen. Finan-
zielle Bildung gibt den Menschen die
notwendige Sicherheit und erméglicht
eigenverantwortliches Handeln. Sie ist
ein Teil des Fundaments fiir ein gliick-
liches und zufriedenes Leben.

» Wie empfehlen Sie denn lhrem besten
Kumpel zu investieren? Wie muss so ein
Portfolio aussehen?

Wagpner» Ich setze auf 3 Bausteine und
nenne es TAC - Triple Affluence Con-
cept: Es besteht aus Geldwerten — Bar-
geld in verschiedenen Wahrungen wie
Schweizer Franken, US-Dollar, Britisches
Pfund, Norwegische Krone, Euro - dazu
Sachwerten wie Immobilien und Gold
und wahren Werten, sprich: Silber, Pla-
tin, Palladium sowie einer kleinen Aus-
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wahl an Edelmetallaktien. Alles in Kom-
bination mit finanzieller Bildung, denn
auf das Wissen kann nicht verzichtet
werden, da es die Grundlage von TAC
ist. Sich weitestgehend auBerhalb der
géngigen Systeme — Banken, Versiche-
rungen, Bausparkassen, Bérse — mit
seinen Anlagen zu bewegen, scheint
das Gebot der Stunde. Wie hat es Os-
car Wilde so treffend formuliert: ,Alles
Populire ist falsch.’ Das Denken auBer-
halb der géngigen Konzepte ist ein ab-
solutes Muss fir die Menschen, die rela-
tiv schadlos das Dilemma des heutigen
Geldsystems liberstehen mochten.

Renny Wagner
Geschaftsfilhrer N2

NOBLE METAL FACTORY

Dig Edelmetalldepot-Profis

Noble Metal Factory OHG
Schipkauer StraBe 12

01987 Schwarzheide

Tel: +49 (0) 357 52 - 94 95 10
Fax: +49 (0) 357 52 - 94 95 19
Mail: info@noble-metal-factory.de
www.noble-metal-factory.de
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Honorar vs. Provision
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SPECIAL ADVERTISING | 13

— AMNZEIGE

" Noble Metal Factory
E Geld und nichts anderes”

Gold 1%

P. Morgan,

5

Alle Papiergeldexperimente in der Geschichte scheiterten bisher klaglich. Anleger, Investoren und
Altersvorsorgesparer, welche durch die politisch gewollte Geldentwertung geschadigt werden,
sind keine Verlierer, sondern Betrogene. Dies anzuzweifeln oder gar zu bestreiten, bedeutet,

sich mit der Geschichte anzulegen. Doch das ist nicht empfehlenswert,
denn ihr Urteil ist eindeutig: Gold ist Geld. Nichts anderes.

Physischer Edelmetallerwerb

Der Edelmetallhéndler Noble Metal
Factory (NMF OHG) bietet die 4 be-
kanntesten Edelmetalle Gold, Silber,
Platin und Palladium als Barren oder
Tafelbarren an. Dabei hat der Anleger
die Wahl zwischen einem monatlichen
Sparplan oder einer Einmalanlage. Bei
der Noble Metal Factory (NMF OHG) in-
vestieren Kunden zu 100 % in physische
Edelmetalle und erwerben zu 100 %
Kundeneigentum an diesen Edelmetal-
len.

Sie bietet keine Zertifikate, keine Betei-
ligungen, keine Anteile, keine Anspri-
che oder Optionen an! Sie kauft Gold,
Silber, Platin und Palladium in Form von
Barren oder Tafelbarren ein, lagert die-
se in Hochsicherheitslagern in Frankfurt
am Main, Zirich, Singapur, Hongkong,
London, Toronto oder Liechtenstein ein
und liefert die Barren auf Wunsch des
Kunden aus.

Bestechende Angebote
fiir Alt und Jung

Die Noble Metal Factory (NMF OHG)
hat sich in den letzten Jahren kon-
sequent auf den Sparplanbereich fo-

kussiert. Klassische Edelmetallsparplane
befinden sich ebenso im Programm wie
auch das einzigartige Kinderprodukt
Goldhamster statt Sparbuch”. Hier be-
steht schon ab Betrégen von 15 Euro mtl.
die Méglichkeit, physische Edelmetalle
zu kaufen und einzulagern oder sich
ausliefern zu lassen.

Von Tauschbarkeit bis
hin zu Wertbestindigkeit

Im Edelmetallmarkt gilt die Devise: Je
gréBer die Stiickelungen, die ein Anle-
ger von einem Edelmetall erwirbt, umso
geringer der Preis. Und wenn Gold Geld
ist, dann musste Gold auch die gleichen
Eigenschaften aufweisen wie Geld.
Diese sind Tauschbarkeit, Teilbarkeit,
Einheitlichkeit und Wertbestandigkeit.
Nehmen wir einen 1-Kilo-Goldbarren,
so erfullt dieser 3 der 4 genannten Ei-
genschaften. Jedoch nicht die Teilbar-
keit. Dieser Kilobarren kann immer nur
im ganzen Stiick verkauft werden.

Alle Vorteile vereint
in Tafelbarren

Mit einem noch relativ jungen Pro-

dukt am Edelmetalimarkt ist dies nun
moglich: Tafelbarren. Sie bestehen aus
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einem Barrenverbund von 50 x 1g Fein-
barren. Die einzelnen 1g-Minibarren
sind mit Sollbruchstellen miteinander
verbunden und lassen sich so verlust-
frei voneinander trennen. Der Vorteil
gegeniiber dem Kauf gréBerer Stiick-
zahlen normaler 1g-Minibarren liegt im
Preis und in der komfortableren Lager-
fahigkeit. Durch das DIN A8 Format der
Tafelbarren lassen sich diese optimal in
Tresoren und SchlieBfachern stapeln.
Der Vorteil: Man kann immer gerade so
viel abtrennen, wie man benétigt. Daher
sind sie fir die Noble Metal Factory das
ideale Anlagevehikel vor allem im Spar-
planbereich, da hier eine jederzeitige
Auslieferung auch kleiner Mengen an
den Kunden méglich ist.
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NOBLE METAL FACTORY

Die Edelmetalldepor—Profis

Noble Metal Factory OHG
Schipkauer Strale 12

01987 Schwarzheide

Tel: +49 (0) 357 52 - 94 95 10
Fax: +49 (0) 357 52 -94 9519
Mail: info@noble-metal-factory.de
www.noble-metal-factory.de
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